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Triển vọng phát triển quan hệ thương mại, đầu tư Việt Nam-Benin

Ngày 28/9, Văn phòng đại diện Cục xúc tiến Thương mại tại thành phố Hồ Chí Minh phối hợp với Cơ quan đại diện Bộ Công Thương khu vực phía Nam và Vụ Thị trường Châu Phi, Tây Á, Nam Á đã tổ chức “Hội thảo Xúc tiến thương mại và đầu tư Việt Nam-Bénin” nhân dịp đoàn quan chức của Bộ Công Thương Cộng hòa Benin sang thăm và làm việc tại Việt Nam từ ngày 27/9 đến 2/10. Tới dự Hội thảo, về phía Việt Nam có đại diện cơ quan Bộ Công Thương tại TP. Hồ Chí Minh, Cục XTTM tại TP Hồ Chí Minh, Vụ Thị trường Châu Phi, Tây Á, Nam Á cùng khoảng 70 doanh nghiệp. Về phía Benin có đại diện Bộ Công Thương, Doanh nghiệp vừa và nhỏ, Bộ Nông nghiệp, Bộ Y tế, hai trường đại học và giám đốc liên hiệp HTX trang thiết bị nông nghiệp.
Phát biểu khai mạc Hội thảo, ông Võ Tá Lương, Phó trưởng đại diện cơ quan Bộ Công Thương tại TP Hồ Chí Minh và bà Bùi Thị Thanh An, Trưởng đại diện Văn phòng Cục XTTM tại TP Hồ Chí Minh đã nồng nhiệt chào mừng và đánh giá cao chuyến thăm đoàn của đoàn quan chức, doanh nghiệp Benin, đồng thời nhấn mạnh đến những tiềm năng hợp tác về thương mại và đầu tư giữa hai nước.
Tại Hội thảo, ông Sabi Boum Djoule - Cố vấn pháp lý Bộ Công Thương, Doanh nghiệp vừa và nhỏ của Benin cho biết Chính phủ nước này mong muốn tăng cường quan hệ hợp tác với Việt Nam trong các lĩnh vực cơ giới hóa nông nghiệp, chế biến nông sản, y tế, chuyển giao công nghệ và trao đổi thương mại. Cụ thể, qua chuyến thăm này, phía Benin kêu gọi doanh nghiệp Việt Nam đầu tư, xây dựng các nhà máy chế biến hạt điều, dứa, soài tại Benin; hỗ trợ Benin phục hồi các nhà máy chế biến bông; mở văn phòng đại diện kinh doanh máy nông nghiệp của Việt Nam tại thành phố Cotonou...

Ông Ngô Văn Roãn - Trưởng phòng xuất nhập khẩu khu vực TP Hồ Chí Minh– Bộ Công Thương cho biết triển vọng phát triển kim ngạch xuất nhập khẩu giữa Việt Nam với Benin nói riêng và với Châu Phi nói chung rất khả quan. Tuy nhiên, để nắm bắt được các cơ hội, doanh nghiệp hai bên cần nỗ lực nhiều hơn trong việc tìm hiểu thị trường, nhu cầu tiêu dùng, thị hiếu người dân và thiết lập quan hệ thương mại một cách bền vững trên cơ sở giữ chữ tín, xây dựng mối quan hệ tin tưởng lẫn nhau.
Cũng nhân dịp này, đại diện Vụ Thị trường Châu Phi, Tây Á, Nam Á đã giới thiệu thực trạng quan hệ Việt Nam-Benin thời gian qua, những thuận lợi, khó khăn và biện pháp thúc đẩy quan hệ hợp tác. 
Thực tế cho thấy, thương mại của Việt Nam và Benin có nhiều điểm bổ sung cho nhau: Nước ta có thế mạnh về sản xuất và xuất khẩu gạo, sản phẩm điện tử, sắt thép các loại, nguyên phụ liệu thuốc lá, dệt may, da giày... trong khi Benin cần nhập khẩu những mặt hàng này. Ngược lại, Benin có lợi thế sản xuất, xuất khẩu các mặt hàng bông, hạt điều, gỗ… sắt thép phế liệu phù hợp với nhu cầu nhập khẩu của Việt Nam để phục vụ sản xuất công nghiệp trong nước. Năm 2010, trao đổi thương mại đạt 53,05 triệu USD (+27%) trong đó Việt Nam xuất khẩu 13,12 triệu USD và nhập khẩu 39,92 USD. Các mặt hàng xuất khẩu sang Benin chủ yếu là gạo (4,1 triệu USD), nguyên phụ liệu thuốc lá (3,9 triệu USD), máy vi tính, sản phẩm điện tử & linh kiện (1,6 triệu USD), sắt thép các loại (1,2 triệu USD).  Các mặt hàng nhập khẩu từ Benin gồm  bông (14,6 triệu USD), sắt thép phế liệu (14,8 triệu USD), hạt điều (4 triệu USD). Trong 6 tháng đầu năm 2011, tổng kim ngạch xuất nhập khẩu đạt 46,7 triệu USD, trong đó xuất khẩu sang Benin 9 triệu USD và nhập khẩu đạt 37,7 triệu USD. 
Khi thiết lập quan hệ thương mại hoặc đầu tư với các đối tác Benin, doanh nghiệp Việt Nam cần chú ý một số vấn đề liên quan đến quy định XNK , khâu thanh toán (do các đối tác Benin thường đề nghị mua hàng trả chậm), tình trạng lừa đảo qua mạng internet, vấn đề ngôn ngữ (Benin là quốc gia nói tiếng Pháp)...
Nhằm thúc đẩy quan hệ song  phương, các đại biểu nhất trí hai bên cần xúc tiến đám phán, ký kết các hiệp định, thỏa thuận hợp tác trong lĩnh vực thương mại, công nghiệp. Tăng cường trao đổi các đoàn cấp cao, cấp bộ, ngành qua đó giúp hiểu biết nhiều hơn về những tiềm năng thế mạnh của mỗi nước, các cơ hội kinh doanh và đầu tư, đưa ra được những đường lối, chính sách phát triển phù hợp. Đa dạng hoá và mở rộng hợp tác sang các lĩnh vực như lao động, đầu tư, tài chính, ngân hàng, bảo hiểm, vận tải, du lịch, nhằm tạo môi trường thuận lợi cho hoạt động XNK và hợp tác của các doanh nghiệp. Định kỳ, Bộ Công Thương hoặc Phòng TM và Công nghiệp hai bên cần trao đổi danh sách các doanh nghiệp XNK uy tín, các hội chợ triển lãm quốc tế tổ chức tại mỗi nước qua đường ngoại giao…Mỗi bên cần tăng cường công tác thông tin, giới thiệu những tiềm năng, thế mạnh, cơ hội XNK, đầu tư về thị trường của nhau thông qua việc tổ chức các cuộc hội thảo DN, viết bài giới thiệu trên các phương tiện thông tin đại chúng, xuất bản sách về thị trường…Đẩy mạnh các hoạt động xúc tiến thương mại, tổ chức cho doanh nghiệp tham gia hội chợ, triển lãm, nghiên cứu và khảo sát thị trường tại mỗi nước.Tăng cường hợp tác với Tổ chức Quốc tế Pháp ngữ (OIF) và Trung tâm Thương mại Quốc tế (ITC) nhằm tận dụng sự hỗ trợ của các cơ quan này để tổ chức các cuộc gặp bên mua/bên bán về những sản phẩm thế mạnh.
Cũng nhân dịp này, Văn phòng đại diện Cục xúc tiến Thương mại tại thành phố Hồ Chí Minh đã giới thiệu chương trình khảo sát thị trường Benin dự kiến tổ chức từ 5-12/11/2011. Khi tham gia chương trình, các doanh nghiệp Việt Nam sẽ có điều kiện tìm hiểu thông tin, tiếp cận thị trường và các cơ hội hợp tác kinh doanh trực tiếp tại Benin.
Benin có cảng biển Cotonou lớn thứ 5 ở châu Phi, hệ thống cơ sở hạ tầng đường bộ hiện đại nối liền với các thành phố lớn ở Tây Phi, được xem là cửa ngõ để hàng hóa của ta có thể thâm nhập thị trường khu vực rộng lớn với tổng dân số 250 triệu người. Trong thời gian tới, bên cạnh hoạt động thương mại, doanh nghiệp Việt Nam có thể xem xét khả năng mở văn phòng đại diện hoặc đầu tư tại Benin để tạo thuận lợi cho việc giao dịch trực tiếp và tận dụng nguồn nhân công, nguyên liệu dồi dào của địa phương, khai thác những lợi thế về thuế quan mà Benin được hưởng để XK hàng sang EU, Mỹ và những nước khác trong khu vực Tây Phi.

Hoàng Đức Nhuận
