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	Ngày 15 tháng 12 năm 2022

	09:30 – 9:50


	Lễ khai mạc
(hội trường phiên toàn thể)

Phát biểu chào mừng:

Thứ trưởng Bộ Công Thương Liên bang Nga Alexey Vladimirovich Gruzdev;

Thứ trưởng Bộ Công Thương nước CHXHCN Việt Nam Đặng Hoàng An; 

Đại sứ đặc mệnh toàn quyền Liên bang Nga tại nước CHXHCN Việt Nam Gennady Stepanovich Bezdetko;


	 09:50 – 11:00

	Phiên toàn thể diễn đàn “Hợp tác công nghiệp trước những thách thức thời đại mới”
(hội trường phiên toàn thể)
Chương trình hợp tác mới sau đại dịch Covid giữa Nga và Việt Nam. Những người tham gia sẽ thảo luận về cách thức và biện pháp có thể duy trì hợp tác giữa hai nước, những gì đã được thực hiện trong giai đoạn này, kế hoạch và hành động cụ thể nào sẽ tăng cường hợp tác trong thời kỳ mới. Những thách thức hiện tại giữa hai nước, và làm thế nào, thông qua các nỗ lực chung, giải quyết được các vấn đề?

Người điều hành:
Atrashkin Anton Gennadievich - giám đốc chương trình kinh doanh của triển lãm công nghiệp quốc tế “Innoprom”


Diễn giả:
A.V. Gruzdev, Thứ trưởng Bộ Công Thương Liên bang Nga

D.Yu. Lelikov, Phó Tổng Giám đốc , Tập đoàn Nhà nước “Rostec”

C.M. Kurbanov, Phó Chủ tịch CTCP “Transmashholding”

A.S. Pinsky, Giám đốc Trung tâm Xúc tiến Công nghệ Điều hướng Tự động “MARINET RUT”, Chủ tịch Ban Giám sát của Trung tâm chuyên ngành “MARINET”.

Thành viên tham dự:
Natalia Lvovna Varyukhina, Tổng giám đốc công ty liên doanh “GAZ THAN DAT”;
Igor Grigoryevich Zavalkovsky, Trưởng phòng Cung ứng Nhôm và quặng Boxit của Công ty thống nhất “RUSAL”.
Khách mời:


	11:00 – 11:30
	Tham quan khu triển lãm
(cùng với báo chí)

Thứ trưởng Bộ Công Thương Liên bang Nga A.V. Gruzdev cùng Thứ trưởng Bộ Công Thương nước CHXHCN Việt Nam Đặng Hoàng An
 

	11:30 – 12:30
	Tiệc trưa
Xin kính mời tất cả các thành viên của diễn đàn cùng tham gia.


	13:45 – 15:00

	Bàn tròn số 1 “Chế tạo cơ khí ngành giao thông vận tải và cơ sở hạ tầng”
(hội trường phiên toàn thể)

Người điều hành:
Alexander Savelyevich Pinsky, Giám đốc Trung tâm Xúc tiến Công nghệ Điều hướng Tự động “MARINET RUT”.


Câu hỏi thảo luận:

Diễn giả: 
Stanislav Andreyevich Ageenko, Giám đốc khu vực Russia-CIS “Deep C Industrial Zones”;

Đại diện công ty TNHH “Emperium” (họ tên sẽ được gửi 6.12);

Artur Rustamovich Tatlyev, trưởng phòng hoạt động kinh tế đối ngoại của Công ty CP “Transmashholding”;

Natalia Lvovna Varyukhina, Tổng giám đốc công ty liên doanh “GAZ THAN DAT”;

Cheremin Alexander Aleksandrovich, đại diện tại Việt Nam của CTCP VKT “KAMAZ”;

Alexander Georgievich Melik-Davydov, đại diện của Tập đoàn Nhà nước “Rostec” tại Việt Nam.

Thành viên tham dự:

Vitaly Nekhay, Phó Tổng Giám đốc công ty liên doanh “GAZ THAN DAT”
Alla Gubkina, Trưởng phòng Điều hành Quốc tế tại “Transmashholding”.

Khách mời:


	13:45 – 15:00

	Bàn tròn số 2 “Dược phẩm và công nghệ sinh học - cơ hội hợp tác mới”
Người điều hành:
Elena Vladimirovna Denisova, Phó Vụ trưởng Vụ Công nghiệp Dược phẩm và Y tế, Bộ Công Thương LB Nga
Câu hỏi thảo luận:
1. Tác động của những thách thức trong thời đại mới đối với nhu cầu thay đổi hệ thống chăm sóc sức khỏe;
2. Cơ cấu thị trường thuốc (tỷ trọng thuốc sản xuất trong nước và thuốc nhập khẩu, thuốc gốc và thuốc cải tiến, khu vực thương mại và mua sắm công, v.v.);
3. Tập trung đổi mới sáng tạo: phát triển sản xuất các chế phẩm công nghệ sinh học và định hướng nghiên cứu & phát triển;
4. Đặc thù khi gia nhập thị trường thuốc Việt Nam: thủ tục đăng ký, quyền lợi và ưu đãi đối với nhà đầu tư nước ngoài, hợp tác với đối tác trong nước;
5. Hài hòa hóa các yêu cầu, quy định trong lĩnh vực sản xuất, lưu hành thuốc;
6. Khả năng của các công ty Nga trong việc đáp ứng nhu cầu của hệ thống y tế Việt Nam.

Diễn giả:
Elvira Iskandarovna Mukhametshina, Giám đốc bộ phận xúc tiến và xuất khẩu vắc xin của Công ty cổ phần R-Pharm;
Mikhail Vladimirovich Antonov, giám đốc phát triển quan hệ quốc tế và kinh doanh của Hiệp hội “Cybathletic”;
Evgeny Mikhailovich Rabinovich, Phó Tổng Giám đốc Phát triển Chiến lược của Doanh nghiệp Đơn nhất Nhà nước Liên bang “Nhà máy Nội tiết Moscow”;
Dmitry Yuryevich Averyanov, Phó tổng giám đốc, Giám đốc chi nhánh Lefortovo Doanh nghiệp Đơn nhất Nhà nước Liên bang “Nhà máy nội tiết Moscow” ;
Sergey Ashotovich Restevanyan, Tổng Giám đốc Công ty TNHH AFS-Tecnologies (Tập đoàn ChemRar); 

Natalia Evgenievna Bogdanova, Giám đốc quan hệ kinh tế đối ngoại của Công ty TNHH “Dược phẩm khoa học công nghệ Polisan”;
Evgenia Valerievna Ovchinnikova, Trưởng bộ phận hỗ trợ và hoạt động kinh tế đối ngoại của Công ty CP “BIOCAD”;
Pavel Evgenyevich Vandyshev, Phó Giám đốc Phát triển Trung tâm nghiên cứu Dịch tễ học và Vi sinh quốc gia được đặt theo tên của viện sĩ danh dự N.F. Gamaleya;
Aleksey Borisovich Cherpakov, Trưởng phòng phân phối sản phẩm công nghệ sinh học ra thị trường, Công ty TNHH “Petrovax Pharm” (chủ đề: Sản xuất chế phẩm công nghệ sinh học và cơ hội hợp tác tại thị trường Việt Nam);
Irina Evgenievna Svyato, Giám đốc Văn phòng Dự án của Công ty CP “RUSATOM Healthcare”;
Dmitry Valeryevich Vysotsky, Phó chủ tịch phụ trách các dự án phi năng lượng hạt nhân của Công ty CP “RUSATOM Overseas”;

Maxim Andreevich Dvedenidov, Tổng giám đốc của Công ty TNHH “Scientificcoin”;

Thành viên tham dự:

Khách mời:


	13:45-15:00
	Bàn tròn số 3 “INNOPROM”: Trung tâm công nghiệp gia nhập thị trường SNG và gặp gỡ các đối tác chất lượng”
Người điều hành:

Diễn giả:
Anton Gennadyevich Atrashkin, Giám đốc Chương trình INNOPROM, Người đứng đầu các công ty và hiệp hội công nghiệp - người đứng đầu INNOPROM trong các năm khác nhau.
Thành viên tham dự: 


	15:15 – 16:15

	Phiên chào hàng (giới thiệu sản phẩm) của đại diện các công ty Nga
(Hội trường phiên toàn thể và hội trường chương trình kinh doanh)
Trong các phiên giới thiệu sản phẩm, các công ty Nga chuẩn bị bài thuyết trình của họ dưới dạng bài phát biểu dài 4 phút, bao gồm:
· Lịch sử hình thành (tóm tắt) của công ty;
· Sản phẩm của công ty
· Đề xuất chính sách bán hàng hấp dẫn
· Lợi thế cạnh tranh
Sau đó, các đối tác Việt Nam có thể bắt đầu phiên hỏi-đáp trong vòng 3 phút
Những người tham gia được mời tham dự các cuộc họp B2B để thảo luận chi tiết về hợp tác;



	16:15 – 17:15
	Cuộc họp B2B

Các cuộc họp B2B sẽ được tổ chức như một phần của chương trình diễn đàn. Ban tổ chức lập danh sách các cuộc họp kinh doanh, các đại biểu và nhà triển lãm có cơ hội thỏa thuận trước về các cuộc đàm phán với các đối tác tại địa điểm triển lãm.
Tất cả các cuộc họp đều được lên lịch với sự đồng ý và quan tâm của các bên, đảm bảo hiệu quả đàm phán cao nhất có thể.
Người tham gia có cơ hội làm quen trước với hồ sơ của các đối tác đàm phán.
Trước khi bắt đầu diễn đàn, 2 bên đều nhận được lịch họp riêng.



	17:30 
	Tiệc tối (tiệc tự chọn)

	
Ngày 16 tháng 12 năm 2022

	09:45 – 11:00




	Bàn tròn số 4 “Công nghiệp khai khoáng, dầu khí và hóa chất" (phiên toàn thể)”
Người điều hành:
Vladimir Alexandrovich Galitsyn, Giám đốc điều hành của tổ chức phi chính phủ “Hiệp hội Chrysotile”
Diễn giả:
Alexander Vyacheslavovich Istratov, Giám đốc phát triển của Công ty TNHH “SIBUR”;

Marina Petrovna Bortova, Phó Tổng Giám đốc Công ty CP “Công ty Soda Bashkir” (Công ty cổ phần “BSK”);

Viktor Gennadyevich Matyushin, Giám đốc điều hành của “STS-GeoService”

Anatoly Khalimovich Khasyanov, Tổng giám đốc CTCP Hiệp hội Nghiên cứu và sản xuất “RIVS”.
Thành viên tham dự: 

Khách mời:



	09:45 – 11:00


	Hội nghị bàn tròn số 5 “Chủ quyền số và đổi mới cho ngành công nghiệp”
(hội trường chương trình kinh doanh)

Người điều hành:
Denis Anatolyevich Bulkaev, Tổng Giám đốc Công ty TNHH “Taxcom”.
Diễn giả:
Valentin Igorevich Chuguev, Trưởng phòng kinh tế đối ngoại của Công ty CP “Shvabe”;
Andrey Nikolaevich Yakovlev, Tổng giám đốc của Tập đoàn “Brain Systems”;

Leonid Vladimirovich Mikhailenko, Giám đốc Trung tâm Chiến lược, Tiếp thị và Phân tích Quy trình Kinh doanh của Công ty cổ phần Trung tâm nghiên cứu chế tạo tên lửa vũ trụ “Progress”;

Sergei Ivanovich Gomenyuk, Cố vấn giám đốc phụ trách hoạt động kinh tế đối ngoại của Công ty CP Hiệp hội Khoa học và sản xuất “Almaz”;

Irina Viktorovna Pantina, Giám đốc Ban Công tác với Khu vực Công của Công ty Cổ phần “Positive Technologies”;

Anatoly Vladimirovich Zverev, Giám đốc thương mại của Công ty TNHH “National Transport Aggregator” (LLC NTA);

Alexander Savelyevich Pinsky, Giám đốc Trung tâm Xúc tiến Công nghệ Điều hướng Tự động “MARINET RUT”;


Thành viên tham dự:
Alexandra Nikolaevna Kostryukova, Giám đốc dự án đa giác carbon của Tập đoàn “Geoscan”;

Khách mời:



	11:15 – 12:30 
	Bàn tròn số 6 “Chế tạo máy năng lượng - đổi mới và triển vọng”
(hội trường chương trình kinh doanh)
Người điều hành:
Andrei Mikhailovich Pecherin, Phó Đại diện Thương mại Liên bang Nga tại CHXHCN Việt Nam
Diễn giả:
Ilya Vladimirovich Kozlov, Giám đốc sản xuất tại Việt Nam, Công ty CP “Power Machines”;
Evgeny Evgenievich Chivilev, Trưởng phòng quản lý của Công ty CP “NovaWind”;
Anton Nikolayevich Tikhonov, Giám đốc Phát triển của Tập đoàn “Innovation Systems”;
Alexander Sergeevich Timofeev, Giám đốc Phát triển Kinh doanh Cấp cao Công ty TNHH “SIBUR”;
 
Thành viên tham dự:
Khách mời:




	12:30 – 14:00
	Tiệc trưa 
Chúng tôi kính mời tất cả các thành viên của buổi triển lãm tham gia

	14:00 – 15:00
	Cuộc họp B2B
Các cuộc họp B2B sẽ được tổ chức như một phần của chương trình diễn đàn. Ban tổ chức lập danh sách các cuộc họp kinh doanh, các đại biểu và nhà triển lãm có cơ hội thỏa thuận trước về các cuộc đàm phán với các đối tác tại địa điểm triển lãm.
Tất cả các cuộc họp đều được lên lịch với sự đồng ý và quan tâm của các bên, đảm bảo hiệu quả đàm phán cao nhất có thể.
Người tham gia có cơ hội làm quen trước với hồ sơ của các đối tác đàm phán.
Trước khi bắt đầu diễn đàn, tất cả các nhà đàm phán đều nhận được một lịch họp riêng.

	
	

	15:15 – 16:30
	Bài thuyết trình về Nghiên cứu Marketing 
“Làm thế nào để quảng bá hiệu quả tại thị trường Việt Nam”
(hội trường phiên toàn thể)
Diễn giả: Giám đốc Công ty TNHH “Foundeast Asia” - Anna Protasova

Việt Nam ngày nay là một quốc gia có nền kinh tế phát triển nhanh chóng với dân số khoảng 100 triệu người. Tốc độ tăng trưởng GDP bình quân của Việt Nam trong 11 năm qua là 9,12% và đã vượt 245 tỷ USD theo mệnh giá.

Thị trường Việt Nam là một trong những thị trường hứa hẹn nhất đối với các nhà sản xuất Nga. Và với mối quan hệ thân thiện giữa hai nước, các doanh nhân Nga có thể đưa ra những đề xuất và điều kiện thuận lợi hơn so với các đối tác nước ngoài khác. Tuy nhiên, thị trường châu Á rất khác so với thị trường châu Âu. Để tích hợp thành công hàng hóa và dịch vụ, cần phải tính đến các xu hướng tiếp thị, điều này sẽ tiết kiệm chi phí cho việc thử nghiệm. 
Bài thuyết trình về nghiên cứu tiếp thị được thực hiện để giúp đơn giản hóa và cải thiện quy trình kinh doanh cho các công ty Nga tại thị trường Việt Nam.


	15:15 – 16:30
	Điều hướng những thách thức về truyền thông trong thế giới hiện đại — Thị trường ĐNA

Diễn giả: Aaron Henry, Giám đốc điều hành Công ty TNHH Foundeast Asia

Cạnh tranh Để có được sự chú ý, có được vị trí quảng cáo và có được lợi nhuận từ người tiêu dùng – đó là thực tế của thế giới kỹ thuật số hiện đại. Trên thị trường có một số lượng lớn hàng hóa và dịch vụ có chức năng và hình thức gần như giống hệt nhau. Có thể tác động đến quyết định người tiêu dùng hay không? Công cụ tiếp thị Internet nào quảng bá hiệu quả hàng hóa và dịch vụ trên thị trường thế giới? Những đặc điểm nào của môi trường kinh doanh và xu hướng của khu vực cần được tính đến để phản ánh khả năng cạnh tranh của công ty trên trường thương mại quốc tế?



	16:30 – 17:30
	Lễ bế mạc diễn đàn và tiệc chia tay



