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NHỮNG THÔNG TIN CẦN BIẾT VỀ THỊ TRƯỜNG ARẬP XÊÚT

I/ THÔNG TIN CƠ BẢN
Với dân số 27,6 triệu người, Arập Xêút là nước có nền kinh tế lớn nhất trong khối GCC (Hội đồng hợp tác Vùng Vịnh). Đây cũng là quốc gia xuất khẩu dầu thô lớn nhất trên thế giới và đứng đầu OPEC với dự trữ dầu thô chiếm 25% của thế giới. Năm 2006, GDP tăng 5,9% và đạt khoảng 366 tỷ USD; xuất khẩu đạt 204,5 tỷ USD và nhập khẩu đạt 64,16 tỷ USD; thu nhập bình quân đầu người đạt 13.800 USD. 
Nền kinh tế của Arập Xêút chủ yếu dựa vào ngành công nghiệp quan trọng là khai thác dầu, lọc dầu, hoá dầu và các sản phẩm có liên quan đến dầu như: phân bón và chất dẻo. Ngành công nghiệp dầu chiếm 75% thu ngân sách, 45% GDP và 90% kim ngạch xuất khẩu. Xuất khẩu dầu dầu thô và các sản phẩm hoá dầu chiếm đa số nguồn thu của Arập Xêút. Do đặc điểm như vậy, Arập Xêút hầu như nhập khẩu tất cả các loại hàng hoá để phục vụ nhu cầu trong nước từ sản xuất tới tiêu dùng. Các mặt hàng nhập khẩu chính gồm máy móc thiết bị, phương tiện vận tải, lương thực thực phẩm, hoá chất, hàng tiêu dùng. Các bạn hàng chủ yếu gồm: Mỹ, Nhật, Đức, Anh, Hàn quốc, Trung quốc, Singapore, Đài loan.
Chính phủ Arập Xêút đã và đang thực hiện cải cách kinh tế sâu rộng nhằm đẩy mạnh phát triển kinh tế quốc dân. Dấu mốc quan trọng trong hội nhập kinh tế quốc tế là việc Arập Xêút gia nhập WTO tháng 12/2005. Hiện tại, Arập Xêút muốn thúc đẩy hợp tác kinh tế thương mại trên tất cả các lĩnh vực với các nước trong đó có Việt nam. 

II/ QUAN HỆ THƯƠNG MẠI VỚI VIỆT NAM
Kể từ khi hai nước thiết lập quan hệ ngoại giao cuối năm 1999, quan hệ kinh tế thương mại giữa Việt nam và Arập Xêút phát triển tích cực. Những năm gần đây, trao đổi buôn bán song phương đã tăng nhanh và đạt hơn 100 triệu USD/năm. Năm 2005, kim ngạch buôn bán hai chiều đạt 120 triệu USD, trong đó Việt nam xuất khẩu 30,5 triệu USD và nhập khẩu 89,5 triệu USD. Năm 2006, Việt nam xuất khẩu 50,5 triệu USD và nhập khẩu 100,6 triệu USD. 

Các mặt hàng Việt nam xuất khẩu chủ yếu năm 2006 sang thị trường này gồm có: dệt may (18,5 triệu USD), máy tính và sản phẩm điện tử và linh kiện (8,3 triệu USD), giầy dép (3,3 triệu USD), gỗ và sản phẩm gỗ (3,1 triệu USD), hạt điều (2,3 triệu USD), hạt tiêu (1,8 triệu USD), sản phẩm chất dẻo (1,0 triệu USD); ngoài ra còn có túi xách, ví, vali, mũ, ô dù, gạo, chè, hải sản, rau quả, gốm sứ, cà phê, cao su, sản phẩm mây tre đan..... Ngược lại, các mặt hàng Việt nam nhập khẩu gồm: chất dẻo nguyên liệu (88,6 triệu USD), hoá chất (1,9 triệu USD), sản phẩm hoá chất (1,7 triệu USD), thức ăn gia súc và nguyên phụ liệu chế biến (1,4 triệu USD), sắt thép các loại (1,2 triệu USD)... 
Arập Xêút là thị trường lớn ở khu vực Vùng Vịnh và hàng năm có nhu cầu nhập khẩu với số lượng lớn các mặt hàng mà Việt nam có thế mạnh như: dệt may, giày dép, hải sản, đồ gỗ, hàng nông sản (hạt tiêu, gạo, chè, hạt điều), thủ công mỹ nghệ, máy tính và linh kiện điện tử.... Tuy nhiên, các doanh nghiệp Arập Xêút còn biết rất ít thông tin về thị trường và doanh nghiệp Việt nam và ngược lại. Bên cạnh trao đổi thương mại hàng hoá, Arập Xêút còn là một thị trường vốn có tiềm năng rất lớn (gồm đầu tư, tài chính, ngân hàng...) và là một thị trường có nhu cầu cao về nhập khẩu lao động (có  khoảng 7 triệu công nhân lao động người nước ngoài làm việc chủ yếu trong ngành dầu lửa, dịch vụ, xây dựng, giúp việc gia đình). Đây là những thế mạnh của Arập Xêút mà Việt nam có thể hợp tác sâu rộng như kêu gọi đầu tư và đẩy mạnh xuất khẩu lao động. Hiện đã có một số dự án đầu tư của Arập Xêút vào Việt nam hoạt động có hiệu quả như sản xuất nhà thép tiền chế Zamil Steel và khu giải trí và khách sạn cao cấp Raffles Resort ở Đà Nẵng đang trong quá trình xây dựng. 
Trong các chuyến thăm Arập Xêút gần đây của Lãnh đạo Bộ Ngoại giao và Lãnh đạo Bộ Thương mại, phía Arập Xêút bày tỏ mong muốn tăng cường và thúc đẩy hợp tác kinh tế - thương mại với Việt nam trên tất cả các lĩnh vực; sẵn sàng đầu tư vào Việt nam trong các lĩnh vực dầu khí (xây dựng nhà máy lọc dầu và cung cấp nguyên liệu cho nhà máy), xây dựng cơ sở hạ tầng, xây dựng dân dụng, bưu chính viễn thông, du lịch; sẵn sàng tiếp nhận lao động Việt nam với số lượng lớn sang làm việc trong ngành xây dựng hoặc giúp việc gia đình hoặc ngành nghề khác (từ 400.000-700.000 người). Các doanh nghiệp Arập Xêút cũng rất quan tâm đến đầu tư vào Việt nam và muốn nhập khẩu hàng lương thực thực phẩm, gạch ốp lát, sứ vệ sinh, nông sản, chè, hạt tiêu, thiết bị nội ngoại thất văn phòng và gia dụng, dệt may....  của Việt nam. Nhiều doanh nghiệp Arập Xêút đang tích cực chuẩn bị đi khảo sát thị trường Việt nam để tìm hiểu cơ hội kinh doanh và gặp gỡ trực tiếp đối tác thảo luận hợp tác làm ăn.
Arập Xêút là thị trường trọng điểm và có nhiều tiềm năng về thương mại, dịch vụ và đầu tư. Hiện nay, cơ quan đại diện ngoại giao của ta đã được thành lập tại Arập Xêút và được phía Bạn đánh giá cao. Để có thể tranh thủ nguồn vốn đầu tư của Arập Xêút vào Việt nam cũng như nhằm tăng cường quan hệ kinh tế - thương mại song phương và đẩy mạnh xuất khẩu lao động sang thị trường này; đổng thời để hỗ trợ, tạo điều kiện thuận lợi và làm cầu nối cho hoạt động buôn bán của doanh nghiệp hai nước, trong thời gian tới cần sớm mở cơ quan Thương vụ tại Arập Xêút. Song song với đó, các doanh nghiệp Việt nam cũng cần chủ động sang khảo sát thị trường, tích cực tham gia các hội chợ triển lãm tổ chức tại Arập Xêút để gặp gỡ trực tiếp các đối tác và thảo luận các cơ hội hợp tác kinh doanh cũng như quảng bá và giới thiệu các sản phẩm của Việt nam tại thị trường này.
III/ MỘT SỐ THÔNG TIN CẦN  LƯU Ý ĐỐI VỚI CÁC DOANH NGHIỆP
1/ Chính sách thương mại của Arập Xêút
Arập Xêút thực hiện chính sách tự do thương mại dựa trên cơ sở cạnh tranh, không kiểm soát ngoại hối hoặc hạn chế số lượng hoặc rào cản về thuế. Việc tăng nhập khẩu hàng hoá từ bất kỳ nước nào chỉ phụ thuộc vào các yếu tố như: giá cả cạnh tranh, chất lượng hàng hoá và giao hàng đúng thời hạn. Các hoạt động nhập khẩu, bán buôn và bán lẻ nằm trong tay khu vực tư nhân năng động nắm giữ. Chính sách của nhà nước khuyến khích tự do kinh doanh, tôn trọng quyền sở hữu cá nhân. Hoạt động ngoại thương đóng vai trò quan trọng đối với sự phát triển của nền kinh tế quốc dân xuất phát từ vị trí địa lý đặc thù của Arập Xê úttrên bản đồ thế giới. Do thực thi chính sách tự do thương mại nên Arập Xêút không không áp dụng hạn chế về giá hoặc hạn ngạch đối với người nhập khẩu, ngoại trừ đối với mặt hàng đồ uống có cồn và sản phẩm thịt lợn bị cấm. 
Chính phủ Arập Xêút cam kết hỗ trợ khu vực tư nhân trong hoạt động thương mại. Để kiềm chế lạm phát, Bộ Thương mại Arập Xêút thường xuyên kiểm tra việc cung ứng và giá cả của các loại hàng hoá cơ bản như bột mỳ, gạo, đường ăn, sữa và các sản phẩm sữa, dầu thực vật và dầu ghee thay thế, thịt đông lạnh và thức ăn gia súc nhập khẩu.
 Chính phủ đã tạo lập một chính sách cung nhằm đạt được các mục tiêu cụ thể sau: Liên tục thu mua các sản phẩm thiết yếu và với số lượng đủ cho tất cả các thị trường, cung cấp hàng với khối lượng và giá cả hợp lý, mở rộng sự lựa chọn tiêu dùng, tăng cường cạnh tranh lành mạnh giữa các nhà cung cấp, khuyến khích thành lập các chuỗi cung cấp và nâng cấp mức độ cung ứng dịch vụ thương mại nói chung, thúc đẩy sự hiểu biết và hợp tác tốt hơn giữa khu vực thương mại tư nhân và chính phủ. Hơn nữa, chính sách cung do điều kiện kinh tế xã hội kích hoạt còn dựa trên các nguyên tắc như: Tin tưởng vào hệ thống doanh nghiệp tư nhân theo các điều kiện thông thường, chính phủ chỉ can thiệp khi có các điều kiện bất thường và khi thấy hoàn toàn cần thiết, ấn định mức giá trần ở thị trường nội địa đối với một số hàng hoá cơ bản và lương thực thực phẩm được lựa chọn nhằm đáp ứng cho đa số người tiêu dùng và nhằm bảo vệ người tiêu dùng trước sự biến động đột ngột của giá hàng hoá trên thị trường quốc tế, đồng thời tăng cường chương trình trợ cấp hợp lý để bù đắp cho người nhập khẩu các hàng hoá cung ứng khi chi phí nhậpkhẩu vượt quá mức giá trần, ấn định mức lợi nhuận trần trong mua bán nhóm hàng hoá thiết yếu khác, giám sát và quy định đối với hoạt động lưu kho hàng nhập khẩu thiết yếu do khu vực tư nhân thực hiện. 
Ngoài ra, chính phủ cũng đảm bảo các mục tiêu bảo vệ người tiêu dùng như: bảo vệ và thông tin kịp thời cho người tiêu dùng về những gian lận thương mại, ngăn chặn xu hướng gia tăng độc quyền, góp phần ổn định giá cả và chi phí sinh hoạt, kiểm soát tốt về chất lượng của các sản phẩm lương thực thực phẩm nhập khẩu hoặc sản xuất trong nước và các sản phẩm tiêu dùng khác bằng việc kiểm tra các tiêu chuẩn và yêu cầu kỹ thuật do Tổ chức Tiêu chuẩn của Arập Xêút quy định hoặc các tiêu chuẩn quốc tế khác và kiểm tra các sản phẩm phải tuân thủ các yêu cầu về tôn giáo của đạo Hồi, đảm bảo việc áp dụng các quy định tiêu chuẩn hoá về mặt thương mại phải phù hợp với khối lượng, kích cỡ và trọng lượng, đảm bảo áp dụng các yêu cầu kỹ thuật của kim loại quý như vàng, bạc, platinum...
Với nguồn vốn dư thừa, Arập Xêút đang tăng cường các hoạt động đầu tư ra nước ngoài. Tỷ giá ngoại hối ổn định và đồng tiền dễ dàng chuyển đổi sang các loại ngoại tệ mạnh cũng là những nhân tố quan trọng góp phần vào bùng nổ hoạt động thương mại của Arập Xêút với các nước.
2/ Thuế nhập khẩu

Theo Nghị định Hoàng gia số M/13 ngày 30/12/1987 và theo lệnh số 86 ngày 19/12/1987 của Hội đồng Bộ trưởng, các mức thuế suất sau đây có hiệu lực kể từ ngày 02/01/1988:

- Hầu hết các sản phẩm tiêu dùng cơ bản được miễn thuế, ví dụ như: đường ăn, gạo, chè, cà phê chưa rang, bột gia vị, lúa mạch, ngô, gia cầm và thịt (tươi và đông lạnh).

- Mức thuế 20% đánh vào một số hàng hoá nhập khẩu nhất định nhằm bảo vệ các ngành công nghiệp dân sinh non trẻ.

- Đối với các hàng hoá khác còn lại, thuế nhập khẩu là 12% tính theo giá CIF.

- Ngoài ra, một số loại hàng hoá hạn chế còn phải chịu mức thuế nhập khẩu tính trên cơ sở trọng lượng hoặc dung tích, ngoài cách tính theo giá trị. Tuy nhiên, mức thuế đối với những hàng hoá này khá thấp.

- Các thành viên của Liên đoàn Arập là các bên ký kết Hiệp định tạo thuận lợi cho Thương mại và Trao đổi và tổ chức Chuyển tải giữa các quốc gia Liên đoàn Arập được hưởng ưu đãi đặc biệt.
- Hàng nhập khẩu từ các quốc gia Arập mà Arập Xêút đã ký hiệp định thương mại song phương được tiếp tục giảm thuế.

Nghị định Hoàng gia số M/56 ngày 15/06/1987 đã thông qua thoả thuận quốc tế Brussel ngày 14/06/1983 về Hệ thống mã hiệu và mô tả hàng hoá hài hoả (HS). Theo Lệnh số 3/1805 ngày 14/05/1990 của Bộ trưởng Bộ Tài chính và Kinh tế quốc dân, Arập Xêút đã thực hiện Hệ thống HS kể từ ngày 01/01/1991.

3/ Tiếp cận thị trường
Arập Xêút là thị trường lớn có nhiều tiềm năng. Tuy nhiên, cần lưu ý là thị trường này mang tính cạnh tranh cao và hoạt động thương mại dựa trên cơ sở chất lượng và chi phí. Có một số thủ tục và kỹ thuật kinh doanh nhất định mà người xuất khẩu phải tuân thủ như sau:

- Vấn đề sản phẩm được chấp nhận hay phải thay đổi trên thị trường cần được rà soát không ngừng.
- Người xuất khẩu cần đảm bảo việc cung cấp đều đặn theo các thông số kỹ thuật tại thời điểm và địa điểm cụ thể đã thoả thuẩn và với mức giá đã quy định.

- Nên tránh có sự thay đổi đột ngột về giá cảc, thậm chí đi kèm với dịch vụ sau bán hàng.

- Người xuất khẩu nên duy trì liên lạc trực tiếp và thường xuyên với người nhập khẩu ở Arập Xêút
- Nên giới thiệu ra thị trường các chuỗi sản phẩm đồng bộ hơn là sản phẩm đơn lẻ vào bất cứ lúc nào có thể nhằm tận dụng lợi ích của việc kích cầu và giảm chi phí
- Yêu cầu người xuất khẩu kiểm tra cùng với người nhập khẩu hoặc trực tiếp với Tổ chức Tiêu chuẩn Arập Xêút về việc thực hiện chính xác các tiêu chuẩn của Arập Xêút đối với các sản phẩm xuất khẩu vào thị trường này
- Người xuất khẩu nên thường xuyên trưng bày sản phẩm tại các trung tâm đô thị thương mại lớn ở Arập Xêút. Để thực hiện việc trưng bày giới thiệu sản phẩm, có thể phải xin các giấy phép hoặc giấy tờ cần thiết hoặc liên hệ trực tiếp với Cục triển lãm thuộc Bộ Thương mại để được hướng dẫn
- Nên cố gắng cải tiến vẻ bên ngoài của hàng hoá bằng cách đóng gói gây hấp dẫn.

- Sản phẩm phải được dán nhãn mác bằng cả tiếng Anh và tiếng A rập.

- Trong trường hợp hàng hoá là máy móc thiết bị, cần thực hiện tốt và có hiệu quả dịch vụ sau bán hàng như bảo hành, bảo trì và cung cấp phụ tùng

Các công ty xuất khẩu nên tìm 1 đối tác Arập Xêút làm đại lý hoặc đại diện  tại thị trường Arập Xêút. Cùng với đó, công ty xuất khẩu cần tận dụng cơ hội tham gia vào các hội trợ triển lãm tại Arập Xêút hoặc tích cực đi khảo sát thị trường nhằm giới thiệu và quảng bá sản phẩm của minh. Việc thiết lập kênh liên lạc và tạo dựng mối quan hệ với các Phòng Thương mại và Công nghiệp của Arập Xêút cũng là một yếu tố quan trọng trong việc thu thập các thông tin cần thiết về sản phẩm và thị trường hoặc thông tin về các đối tác nhập khẩu.

4/ Chứng từ gửi hàng
Tất cả các lô hàng thương mại nhập khẩu vào Arập Xêút, không kể trị giá hoặc hình thức vận chuyển, phải có các chứng từ sau đây đi kèm theo: hoá đơn thương mại, chứng nhận xuất xứ, vận đơn, chứng nhận của công ty vận chuyển, đơn bảo hiểm (nếu hàng hoá được người xuất khẩu mua bảo hiểm), phiếu đóng gói. Tuỳ theo tính chất của từng loại hàng hoá hoặc theo yêu cầu nhất định của người nhập khẩu hoặc theo yêu cầu trong L/C hoặc theo các điều khoản thoả thuận trong hợp đồng, có thể còn có những chứng từ bổ sung khác. 
Một điều cần lưu ý quan trọng là tính xác thực của giấy chứng nhận xuất xứ, hoá đơn thương mại hoặc bất cứ chứng từ nào khác. Người xuất khẩu có trách nhiệm đảm bảo rằng các giấy tờ này phải được xác nhận như sau: được công chứng hoặc được Phòng Thương mại và Công nghiệp của nước sở tại xác nhận hoặc cơ quan lãnh sự của Arập Xêút đóng tại nước sở tại xác nhận. Mỗi một chứng từ phải được lập ít nhất làm một bản gốc và một bản sao. Tất cả các chứng từ, cả bản gốc và bản sao, phải có chữ ký của người có thẩm quyền.


Riêng đối với hoá đơn thương mại, kể từ ngày 18/5/1996, cơ quan hải quan Arập Xêút yêu cầu trên hoá đơn do người xuất khẩu phát hành phải bao gồm mô tả chính xác hàng hoá xuất khẩu tới Arập Xêút. Ví dụ, đối với thiết bị phải nêu các nội dung như: tên dây chuyền, số lượng và kích cỡ các hạng mục, số model, nhãn hiệu thương mại, tên đầy đủ của nhà sản xuất, các thông tin khác nếu có nhằm giúp nhận biết thiết bị được dễ dàng; đối với các sản phẩm khác phải có các nội dung như: mô tả đầy đủ (bao gồm chủng loại, kích cỡ, trọng lượng, tỷ lệ phần trăm của các bộ phận cấu thành sản phẩm nếu có), tên đầy đủ của nhà sản xuất, nhãn hiệu thương mại, các thông tin khác liên quan đến hàng hoá. Ngoài ra, trên hoá đơn thương mại phải được một cán bộ có thẩm quyền của công ty xuất khẩu xác nhận với nội dung như sau: “Tôi xác nhận hoá đơn này là thật và đúng và phù hợp với sổ sách của chúng tôi và hàng hoá được đề cấp có xuất xứ từ......”

Đối với giấy chứng nhận của công ty vận chuyển (ít nhất là một bản gốc) phải được công chứng và bao gồm các thông tin sau đây: tên của phương tiện vận chuyển và tên trước đây (nếu có), quốc tịch của phương tiện vận chuyển, chủ sở hữu phương tiện vận chuyển, tên cảng mà tầu thuyền vận chuyện cập bến trên hành trình tới Arập Xêút (cảng xếp hàng, cảng dỡ hàng...). Giấy chứng nhận của công ty vận chuyển cũng phải ghi nội dung phương tiện vận chuyển không được neo đậu hoặc cập bến tại các cảng khác ngoài những cảng đã khai báo ở trên.
Như đã nói ở trên, ngoài bộ chứng từ gửi hàng thông thường, trong một số trường hợp đòi hỏi phải có một số loại chứng từ đặc biệt khác. Một số chứng từ đặc biệt quan trọng gồm có:
a/ Chứng từ xuất khẩu đối với sản phẩm là lương thực thực phẩm:

Yêu cầu về nhãn mác của thực phẩm và sản phẩm loại này lưu thông ở thị trường Arập Xêút do Tổ chức Tiêu chuẩn hoá (SASO) quy định. Các nhà xuất khẩu phải tuân thủ Tiêu chuẩn bắt buộc SSA 1/1984 (ngoài các tiêu chuẩn khác của SASO) không kể là hàng mẫu trưng bày hay các lô hàng thương mại và phải cung cấp các giấy chứng nhận sau đây:

* Giấy chứng nhận thành phần của nhà sản xuất thực phẩm: Giấy chứng nhận này phải bao gồm mô tả sản phẩm được xuất khẩu (hàm lượng và tỷ lệ phần trăm của mỗi thành phần), các yếu tố hoá chất, tiêu chuẩn vi sinh, lưu chứa và vòng đời sản phẩm (ngày sản xuất và ngày hết hạn). Nếu sản phẩm có chứa chất béo động vật thì giấy chứng nhận phải xác nhận chất béo có nguồn gốc từ loại động vật nào hoặc chỉ ra không có thịt lợn hoặc hương vị nhân tạo hoặc chất béo động vật được sử dụng. Giấy chứng nhận này phải do cơ quan y tế sở tại cấp và đóng dấu.

* Giấy chứng nhận bảo vệ người tiêu dùng: Giấy chứng nhận này phải xác nhận tính lành mạnh của các thành phần của sản phẩm thực phẩm được xuất khẩu sang Arập Xêút, tính an toàn và sự phù hợp của sản phẩm đối với tiêu dùng của con người. Giấy này phải do cơ quan quản lý chuyên môn của nước sở tại cấp.

* Bảng giá: Bảng giá do người xuất khẩu câp và chỉ ra giá sản phẩm xuất khẩu là giá chuẩn tại thị trường bản địa.

b/ Nhập khẩu thịt vào Arập Xêút

Arập Xêút hầu như nhập khẩu thịt bò hoặc thịt cừu tươi và đông lạnh. Ngoài các chứng từ gửi hàng như đã nói ở trên, tất cả các lô hàng sản phẩm thịt phải có kèm theo các giấy chứng nhận sau đây: 

* Giấy chứng nhận thịt “Halal”: Giấy chứng nhận này chỉ ra rằng việc giết mổ được thực hiện tại một lò giết mổ được cấp giấy phép chính thức phù hợp với các thủ tục hồi giáo. Giấy chứng nhận thịt “Halal” phải do một Trung tâm Hồi giáo được công nhận ở nước bản địa xác nhận và đi kèm các lô hàng gia cầm nhập khẩu vào Arập Xêút.

* Giấy chứng nhận y tế chính thức: Giấy chứng nhận y tế xác nhận ngày giết mổ, loại động vật và tuổi trung bình của chúng trong mỗi lô hàng. Giấy chứng nhận này cũng chỉ ra động vật được một bác sỹ thú ý có giấy phép hành nghề kiểm tra y tế trong vòng 12 giờ đồng hồ trước và sau khi bị giết mổ và xác nhận không bị bệnh và phù hợp cho tiêu dùng của con người. Tất cả các lô hàng sản phẩm thịt các loại (bao gồm gia cầm và thuỷ sản), vật nuôi, rau hoa quả... xuất khẩu sang Arập Xêút  đòi hỏi phải có giấy chứng nhận y tế xác nhận sản phẩm miễn các loại sâu bệnh và dịch bệnh. Động vật bị giết mổ phải được các cơ quan y tế có thẩm quyền đóng dấu trên một vài bộ phận. Tuổi của động vật khi giết mổ không được vượt quá 3 năm đối với cừu và 5 năm đối với bò. Người xuất khẩu phải tuân thủ các quy định và quy tắc hiện hành của Arập Xê út liên quan đến các thủ tục cắt tiết, chuyên chở, lưu kho... đối với các sản phẩm thịt xuất khẩu sang Arập Xêút.

c/ Nhập khẩu các loại hạt và ngũ cốc vào Arập Xêút

Người xuất khẩu hạt và ngũ cốc phải viết rõ bằng tiếng Arập và tiếng Anh trên mỗi kiện hàng hoặc bao hàng các thông tin như: tên người xuất khẩu, trọng lượng cả bao, nước sản xuất, ngày sản xuất, ngày hết hạn, các từ ngữ cần thiết (có độc đối với con người và động vật hoặc ký hiệu nguy hiểm hoặc biểu tượng đầu lâu và xương gạch chéo) phải được viết bằng mực đỏ trên mỗi kiện đóng gói hoặc bao hàng.
Ngoài các chứng từ gửi hàng thông thường, người xuất khẩu hạt và ngũ cốc còn phải cung cấp các giấy chứng nhận sau đây

* Giấy giám định: Do một công ty chuyên nghiệp cấp liên quan đến việc giám định hạt. Các thông tin quan trọng nhất trên giấy kiểm định phải có gồm: Tên và địa chỉ của người mua, tên và địa chỉ người bán, chủng loại và số lượng, phẩm cấp của hạt, tên tầu chuyên chở, kiểu đóng gói, thông tin được viết trên mỗi bao, bì và kiện đóng gói, kết quả kiểm định và tỷ lệ phần trăm nảy mầm, độ tinh khiết, không tinh khiết, độ ẩm, phương pháp điều trị hoá chất của hạt, xác nhận hạt không bị sâu bệnh, nhiễm bệnh, bệnh dịch và hạt lép (số lượng và chủng loại trong mỗi mẫu khoảng 2kg phải được đề cập).

* Giấy chứng nhận kiểm dịch: Mục đích của giấy chứng này là nhằm xác nhận hạt hoặc ngũ cốc được xuất khẩu tới Arập Xêút không bị các bệnh dịch. Giấy này do cơ quan chuyên môn của nước sở tại cấp và đòi hỏi phải đi kèm cùng với các lô hàng là bộ mỳ, gạo, ngũ cốc, hạt giống, gỗ xẻ, cây trồng....
* Giấy chứng nhận phân tích hạt: Giấy chứng nhận này chứng nhận mức độ thuần khiết của hạt được xuất khẩu và do co quan chuyên môn cấp
* Giấy chứng nhận trọng lượng: Giấy chứng nhận này do người xuất khẩu phát hành và nêu tên và địa chỉ của người nhập khẩu, tên tầu chở hàng, số vận đơn, số kẹp chì và container, trọng lượng tịnh và tổng trọng lượng của lô hàng.

d/ Chất phụ gia thức ăn gia súc: Ngoài các chứng từ gửi hàng đã nói, yêu cầu phải có các chứng từ hoặc giấy tờ sau: chứng nhận bán hàng tự do, chứng nhận đăng ký sản phẩm, chứng nhận phân tích, biểu dữ liệu an toàn sản phẩm
e/ Các lô hàng gia súc: Ngoài bộ chứng từ gửi hàng chuẩn gồm 6 loại giấy tờ, yêu cầu phải có các giấy tờ sau đây: Chứng nhận trọng lượng (chỉ ra trọng lượng trung bình của gia súc xuất khẩu), chứng nhận y tế (xác nhận gia súc không bị nhiễm bệnh và do co quan chuyên môn cấp), chứng nhận y tế do co quan thú y cấp, chứng nhận về giống, phiếu sản xuất, khai báo kiểm định và chấp nhận
f/ Giấy chứng nhận liên quan đến các lô hàng vật nuôi làm cảnh: Yêu cầu phải có các chứng từ bổ sung sau đây: Giấy chứng nhận y tế do cơ quan thú y cấp xác nhận vật nuôi không nhiễm các loại bệnh dịch, giấy tiêm chủng vắcxin cho vật nuôi. Ngoài ra, chỉ có loại chó bảo vệ, chó săn và chó dẫn đường được phép nhập khẩu.
g/ Nhập khẩu ngựa: Người nhập khẩu phải xin phép Chủ tịch Câu lạc bộ cưỡi ngựa có nêu số lượng ngựa, nước xuất khẩu, cơ quan hải quan tại cảng nhập khẩu. Kèm theo đơn phải có các chứng từ sau: Giấy chứng nhận xuất xứ cùng với ảnh của từng con ngựa, giấy chứng nhận y tế xác nhận ngựa không nhiễm các loại bệnh dịch.
h/ Giấy chứng nhận y tế đối với hàng rau quả: Giấy chứng nhận này phải đi kèm theo các lô hàng rau quả và xác nhận các loại rau quả không nhiễm các loại sâu bệnh, côn trùng và các loại bệnh dịch khác cũng như không được nhiễm phóng xạ.
i/ Giấy chứng nhận bán hàng tự do: Giấy chứng nhận bán hàng tự do phải đi kèm các lô hàng dược phẩm và y tế. Hơn nữa, việc nhập khẩu các sản phẩm y tế và dược đòi hỏi phải có một giấy chứng nhận do cơ quan y tế nước sở tại cấp. Giấy chứng nhận này phải xác nhận sản phẩm dược được sử dụng rộng rãi ở nước xuất khẩu theo đúng tên gọi thương mại và công dụng và bao gồm tên của mỗi loại sản phẩm, công dụng, ngày và số giấy phép sản xuất nếu được yêu cầu. Giấy chứng nhận này phải được nộp cho Bộ Y tế của Arập Xêút trước khi lô hàng dược phẩm hoặc y tế được nhập khẩu và được gia hạn 2 năm một lần. Các sản phẩm dược và y tế phải đăng ký theo quy định.
j/ Giấy chứng nhận phù hợp theo SASO đối với các thiết bị điện, thiết bị và phụ kiện nhập khẩu: Có 2 loại giấy chứng nhận gồm giấy chứng nhận phù hợp đối với thiết bị điện và thiết bị khác; giấy chứng nhận phụ kiện đồ điện. Giấy chứng nhận có liên quan theo mẫu chuẩn phải do nhà sản xuất cấp có tiêu đề chính thức và được công chứng hoặc xác nhận bởi Phòng Thương mại và Công nghiệp của nước sản xuất và sau đó gửi cho cơ quan tiêu chuẩn SASO của Arập Xêút ít nhất 2 tháng trước ngày gửi hàng để được phê duyệt. Sau khi được phê duyệt, giấy chứng nhận sẽ được gửi lại cho nhà sản xuất và mỗi lô hàng nói trên khi nhập khẩu vào Arập Xêút phải có một bản sao có đóng dấu của giấy chứng nhận này đi kèm. Các giấy chứng nhận này chỉ bắt buộc phải có đối với những hàng hoá được nêu trong Danh mục các sản phẩm đồ điện nhập khẩu do SASO công bố.
k/ Giấy chứng nhận phù hợp đối với xe môtô: Ít nhất 3 tháng trước khi gửi lô hàng xe môtô đầu tiên, nhà sản xuất phải gửi cho SASO giấy chứng nhận này bằng tiếng Anh hoặc tiếng A rập để họ thông qua. Người nhập khẩu phải lấy giấy chứng nhận này từ nhà sản xuất trước khi gửi lô hàng là xe ôtô để sử dụng ở Arập Xêút. 
5/ Các lưu ý chung: 
- Nhập khẩu vật nuôi, cây trồng, rau quả, hạt, gia cầm phải xin phép trước các cơ quan có thẩm quyền liên quan của Arập Xêút và kèm theo phải có giấy chứng nhận kiểm dịch hoặc y tế xác nhận hàng hoá này không bị nhiễm sâu bệnh hoặc bệnh dịch. Tất cả các lô hàng cây trồng sẽ bị giám định ngay khi tới Arập Xêút.
- Các lô hàng nguyên vật liệu nguy hiểm phải xin phép trước Bộ Nội vụ Arập Xêút.

- Theo Nghị định Hoàng gia số 5/E/27748 ngày 12/9/1982, trên tất cả các sản phẩm nhập khẩu vào Arập Xêút phải có nêu tên nước xuất xứ, ngoại trừ trong trường hợp không thể như nêu trong các ví dụ sau đây: 
+ Các phụ tùng nhỏ, đinh vít, đinh ghim, đai ốc.... Trong trường hợp này, trên các kiện hàng hoặc thùng hàng phải đề tên nước xuất xứ
+ Dây thép gai, tôn lá, kính tấm chưa hoàn thiện, gỗ, đá marble..... Trong trường hợp này, trên các đai nẹp phải đề tên nước xuất xứ
+ Nguyên phụ liệu đối với các sản phẩm bán thành phẩm được sử dụng làm nguyên liệu đầu vào cho các ngành công nghiệp quốc dân

- Nhà sản xuất và cung cấp thảm phải ghi các dữ liệu sau đây bằng tiếng Arập dọc theo chiều dài cuộn thảm cách nhau là 5 mét: Độ dầy hoặc trọng lượng của mỗi m2, trọng lượng cả chồng, nước xuất xứ, chủng loại (chỉ ra được làm bằng nylon, len, acrylich hay polypropylene). Tất cả những người sản xuất, cung cấp và phân phối thảm phải chỉ ra các dữ liệu tiêu đề trên các hoá đơn bán hàng..
- Bàn chải cạo râu và các hàng hoá khác làm bằng tóc phải có kèm theo giấy chứng nhận chính thức chỉ ra lô hàng này không bị nhiễm vi trùng than
* Nhập khẩu quần áo cũ phải có giấy chứng nhận tẩy uế. Hàng hoá này sẽ chịu sự kiểm định của các quan chức vệ sinh Arập Xêút.

- Luật hồi giáo nghiêm cấm nhập khẩu, bán hàng và sử dụng thịt lợn và các sản phẩm thịt lợn, rượu bia và chất gây nghiện
- Luật của Arập Xêút cấm nhập khẩu súng cầm tay. Vũ khí săn bắn và vũ khí thể thao tương tự phải có giấy phép sử dụng đặc biệt.

- Sách báo, ấn phẩm, sản phẩm nghe nhìn chịu sự kiểm tra và cơ quan hải quan tại cửa khẩu nhập cảnh thông qua. Đặc biệt, các tài liệu khiêu dâm và khẩu hiệu tuyên truyền cộng sản không được phép nhập khẩu.
- Các loại biệt dược y tế được phép nhập khẩu với số lượng nhỏ để sử dụng cho mục đích cá nhận. Khách du lịch cần sẵn sang xuất trình cho cán bộ kiểm tra các giấy tờ cần thiết để chứng minh dược phẩm được sử dụng cho mục đích cá nhân.
- Các lô hàng phi mậu dịch có trị giá dưới 2.600 USD và ôtô nhập khẩu vào Arập Xê út vì mục đích cá nhân không kể giá trị không cần phải kèm theo các chứng từ gửi hàng.

- Hàng mẫu có mục đích thương mại phải nộp thuế nhập khẩu và phụ phí hoặc bằng cách ký quỹ bằng với trị giá tính thuế vào thời điểm nhập khẩu hoặc bằng bảo lãnh ngân hàng. Nếu hàng hoá này được tái xuất trong thời hạn 12 tháng sẽ được hoàn thuế. Trong trường hợp mẫu hàng mẫu được bán sẽ không được hoàn lại tiền đặt cọc hoặc bảo lãnh ngân hàng. Nhập khẩu hàng mẫu phải xin phép trước Tổng cục hải quan Arập Xêút và phải cung cấp cho họ danh mục hàng mẫu, mức giá và catologue. Nhập khẩu hàng mẫu là trang sức và đồng hồ phải chịu mức thuế không được hoàn lại là 12%. Các lô hàng mẫu có mục đích thương mại phải kèm theo các chứng từ gửi hàng được xác nhận.
* Mua bán máy móc nông nghiệp:
Các quy định đối với mua bán máy móc nông ngiệp do Hội đồng Bộ trưởng ban hành tại Nghị quyết số 96 ngày 11/2/1985. Một số đặc điểm quan trọng của quy định này gồm:
- Máy móc nông nghiệp được nêu trong quy định này bao gồm tất các các loại máy móc và thiết bị được sử dụng cho mục đích nông nghiệp.

- Việc mua bán các loại máy nông nghiệp sẽ không được phép nếu như máy móc đó không tuân thủ các thông số kỹ thuật tiêu chuẩn của Arập Xêút.
- Bộ Nông nghiệp quy định cụ thể chủng loại, số lượng hoặc tỷ lệ phụ tùng được nhập khẩu cùng với máy nông nghiệp hoặc để cung ứng ra thị trường.

- Nếu máy nông nghiệp có khuyết tật hoặc bị hư hỏng, không kể chủng loại, trong thời gian bảo hành tính từ ngày giao hàng cho người mua là 1 năm, người bán phải sửa chữa miễn phí, thay thế, hoặc trừ giá tiền cho người mua trong trường hợp không thể sửa chữa hoặc thay thế, trừ khi lỗi hư hỏng hoặc khuyết tật là do người mua sử dụng không đúng cách và khi đó người bán hàng phải chứng minh được điều này.
- Bộ Nông nghiệp và Nguồn nước sẽ giám sát đầy đủ và trực tiếp đối với các cơ sở đại lý hoặc phân phối máy nông nghiệp và phụ tùng cũng như các trạm sửa chữa và bảo hành nhằm đảm bảo lĩnh vực mua bán này thuận lợi.

- Lợi nhuận đối với mua bán máy nông nghiệp không được vượt quá 15% trị giá CIF của máy và 20% đối với phụ tùng không phải là các phụ kiện kèm theo của máy.

* Đăng ký các sản phẩm thuốc và dược phẩm

Theo các quy định hiện hành, sản phẩm thuốc và dược phẩm không được phép nhập khẩu nếu như không đăng ký trước với Bộ Y tế. Bộ Y tế sẽ thẩm định đơn xin phép kèm theo giấy chứng nhận cần thiết được cơ quan đại diện ngoại giao của Arập Xêút ở nước người xuất khẩu xác nhận và sẽ phân tích mẫu sản phẩm để đảm bảo mẫu sản phẩm phù hợp với các yêu cầu về kỹ thuật. Nếu Bộ Y tế kiểm tra thấy đạt kết quả, họ sẽ cấp giấy phép đăng ký đối với sản phẩm thuốc và dược phẩm
Lê Thái Hoà
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