Tìm hiểu và thâm nhập thị trường Xê-nê-gan
Từ năm 1985, Xê-nê-gan bắt đầu thực hiện cải tổ cơ cấu kinh tế theo chương trình hợp tác với IMF, tự do hoá nền kinh tế và phát triển khu vực kinh tế tư nhân. Tháng 1/1994, Xê-nê-gan đã tiến hành một chương trình cải cách kinh tế táo bạo là phá giá đồng franc CFA với sự giúp đỡ của công động các nhà tài trợ quốc tế. Hàng năm Xê-nê-gan nhận được khoảng 60 triệu USD vốn vay từ các nguồn bên ngoài.

Xê-nê-gan là thành viên của Cộng đồng kinh tế Tây Phi (ECOWAS), Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây Phi (UEMOA), WTO và là một trong những những nước đề xuất ra "Sáng kiến đối tác mới vì sự phát triển châu Phi" (NEPAD). Xê-nê-gan chủ trương đẩy mạnh hội nhập khu vực và thống nhất mức thuế suất trong khu vực.

Trong cơ cấu kinh tế, nông nghiệp chiếm 14,9%, công nghiệp 21,4%, dịch vụ 63,6% (2010). Công nghiệp Xê-nê-gan chưa phát triển, mới chỉ có ngành khai thác phốt phát, tìm kiếm dầu lửa, ngành chế biến nông nghiệp, lắp ráp, vật liệu xây dựng. Nông nghiệp giữ vai trò chủ đạo trong nền kinh tế, chiếm 75% giá trị xuất khẩu. Hiện nay, Xê-nê-gan đang tập trung đẩy mạnh sản xuất nông nghiệp, đánh bắt cá và xây dựng cơ sở hạ tầng. Lĩnh vực dịch vụ chủ yếu dựa vào thương mại, du lịch và các dịch vụ từ xa (thông qua công nghệ thông tin, liên lạc mới).

Năm 2010, GDP cả nước đạt 23,86 tỷ USD (tính theo ngang giá sức mua-PPP). GDP đầu người: 1900 USD (PPP), tăng trưởng GDP đạt 3,9%, tỷ lệ lạm phát là 1,2%. 

Về đầu tư nước ngoài, năm 2009, Xê-nê-gan đã thu hút được 208 triệu USD vốn FDI, giảm so với năm 2008 (272 triệu USD). Những thế mạnh thu hút đầu tư của nước này gồm vị trí địa lý chiến lược, chi phí sản xuất cạnh tranh, nhân công rẻ và lành nghề, nền kinh tế lành mạnh, khung pháp lý và hệ thống thuế được đổi mới, được ưu tiên tiếp cận các thị trường khu vực và quốc tế. Bên cạnh đó là những biện pháp khuyến khích đầu tư của Chính phủ nước này như bảo hộ đầu tư, xác định những lĩnh vực ưu tiên đầu tư, cấp giấy phép đầu tư trong vòng 10 ngày, tôn trọng những quy định của Bộ luật Môi trường. Doanh nghiệp nước ngoài được tự do đầu tư vào Xê-nê-gan trong tất cả các lĩnh vực như kinh doanh nông nghiệp, dệt, công nghệ mới, đánh bắt cá, du lịch và khai mỏ.

Về ngoại thương, năm 2010, Xê-nê-gan xuất khẩu 2,112 tỷ USD các mặt hàng cá, đỗ lạc, sản phẩm dầu lửa, phốt phát, bông. Các đối tác xuất khẩu chính gồm Mali 20.12%, Ấn Độ 9.84%, Gambia 5.58%, Pháp 5.02%, Italy 4.23%.

Về nhập khẩu, năm 2010, nước này mua 4,474 tỷ USD lương thực, thực phẩm, đồ uống, hàng tiêu dùng, dầu hỏa. Các đối tác nhập khẩu chính gồm Pháp 19.58%, Anh 9.64%, Trung Quốc 8.08%, Hà Lan 5.64%, Thái Lan 4.75%, Mỹ 3.97%.

Nếu căn cứ vào chỉ số quốc tế quy định ngưỡng nghèo khổ thì 30% trên tổng số 13,7 triệu dân Xê-nê-gan sống dưới 12 USD/tháng. Tuy nhiên mức sống của các hộ gia đình đã được cải thiện kể từ khi nước này phá giá đồng franc CFA vào năm 2004.

Xê-nê-gan có dân số 13.711.597 người (2010), trong đó đạo Hồi chiếm 94%, đạo Thiên Chúa 5% và tôn giáo cổ truyền 1%. Do vậy, việc nhập khẩu các mặt hàng có nguồn gốc từ động vật phải tuân thủ theo tiêu chuẩn Halal. Ngoài ra, thịt lợn, rượu cồn là những sản phẩm mà người Hồi giáo không dùng.

Sự biến động giá cả chỉ tác động phần nào đến sức mua của các hộ gia đình.

Nhìn chung, phần lớn ngân sách của các gia đình được dành cho việc mua lương thực, thực phẩm (53%), phần còn lại (47%) dùng để mua hàng hóa phi thực phẩm trong đó nhà ở, điện, nước và các nhiên liệu khác chiếm phần quan trọng nhất (khoảng 20,3% tổng ngân sách), quần áo đứng vị trí thứ ba (8,1%).
Tỷ trọng của các nhóm chi tiêu khác không vượt quá 5%. 
Có sự chênh lệch lớn giữa vùng nông thôn và thành thị trong các khoản chi lương thực, thực phẩm. Thật vậy, các hộ gia đình nông thôn dành 69,1% ngân sách để mua thức ăn trong khi các hộ gia đình thành thị chi chưa đến 50%. 

Do luôn bị hạn hán đe dọa nên nông nghiệp Xê-nê-gan chưa đáp ứng được nhu cầu lương thực của người dân. Theo Tổ chức các nhà sản xuất và chuyên gia nông nghiệp Xê-nê-gan, sản xuất lúa địa phương chỉ đáp ứng được 30% nhu cầu trong nước. Mỗi năm, nước này phải nhập từ 700.000 đến 900.000 tấn gạo mặc dù đã có những tiến bộ về mặt nông nghiệp nhờ thực hiện Chương trình Đẩy mạnh phát triển nông nghiệp vì sự phồn vinh (GOANA). Từ 1995, Xê-nê-gan xóa bỏ độc quyền nhập khẩu gạo của công ty nhà nước và tự do hóa hoàn toàn việc nhập khẩu gạo. Loại gạo mà người dân Senegal ưa chuộng nhất là gạo tấm chiếm đến 99% tổng lượng nhập khẩu. Với thế mạnh là thủy hải sản, cơm và cá đã trở thành công thức ăn gần như không thể tách rời tại Senegal. Năm 2009, Thái Lan là nước chiếm thị phần lớn nhất trên thị trường gạo Senegal với 44 %, tiếp đến là Việt Nam 27% và Braxin 9%.
Người tiêu dùng Xê-nê-gan có thói quen mua lẻ, một phần cũng do sức mua chưa cao. 
Mạng lưới phân phối ở Xê-nê-gan có thể được chia làm 4 phân đoạn:

· Các nhà nhập khẩu-bán buôn 

· Các chuỗi cửa hàng 

· Các nhà buôn bán nhỏ lẻ 

· Và hệ thống phân phối truyền thống 

Các chuỗi cửa hàng có rất nhiều tại thủ đô Dakar. Khách hàng chủ yếu là một bộ phận dân chúng có thu nhập khá cao, đặc biệt là người nước ngoài (thương hiệu Hypersham, Filfili…). Từ năm 1997, nhiều trung tâm thương mại lớn đã bắt đầu xuất hiện tại thủ đô như Trung tâm TM L’Espace, El Malick…

Những chuỗi cửa hàng này thường nhập khẩu sản phẩm trực tiếp từ các nhà cung cấp châu Âu, châu Mỹ hay châu Á. Họ cũng lấy hàng của những nhà nhập khẩu-bán buôn trong nước.

Thông thường, nhà nhập khẩu Xê-nê-gan ký những hợp đồng độc quyền với các nhà cung cấp nước ngoài. Việc tiêu thụ sản phẩm được thực hiện theo ba mạng lưới:

· Các chuỗi cửa hàng 

· Các nhà bán buôn trong vùng và nửa bán buôn 

· Những tiểu thương 

Những người buôn bán nhỏ lẻ chủ yếu gồm những hiệu buôn nhỏ độc lập, cửa hàng phần lớn bán thực phẩm. Họ chiếm khối lượng kinh doanh lớn nhất bởi nhắm tới đại bộ phận người dân Xê-nê-gan. Rất khó định lượng loại hình thương mại này bởi nó thuộc khu vực không chính thức. Buôn bán nhỏ là một mắt xích rất quan trọng trong chuỗi phân phối do thích ứng tốt với sức mua còn tương đối thấp của người dân.

Cuối cùng, hệ thống phân phối truyền thống bao gồm các chợ địa phương, thường có quy mô nhỏ, bổ sung cho hoạt động thương mại của những người buôn bán nhỏ lẻ. Những chợ truyền thống này cho phép tiêu thụ các sản phẩm cơ bản như trái cây, rau, hải sản…

Theo Báo cáo tổng kết năm 2010 và viễn cảnh kinh tế 2011 của Ngân hàng Thế giới vừa công bố, kinh tế Xê-nê-gan đã lấy lại tốc độ tăng trưởng cao nhờ sự phục hồi của nền kinh tế thế giới. Ngoài ra, các yếu tố như tăng xuất khẩu, tăng đầu tư trực tiếp nước ngoài và tăng lượng vốn đầu tư về nước của kiều dân cũng góp phần phục hồi nền kinh tế nước này. Một khía cạnh tích cực khác nữa là các nguồn vốn đầu tư vào nhiều dự án cơ sở hạ tầng lớn như đường cao tốc, sân bay mới Diass đang xây dựng.
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