


TIN TỨCTrong số này
Tin tức
Chính sách và quy định kinh doanh

BAN BIÊN TẬP
1. Trần Diệu Oanh
       Tham tán Thương mại
2. Đỗ Hữu Tùng
Bí thư thứ nhất

[image: ]


TÌNH HÌNH KINH TẾ NIU DI-LÂN 
I. Tình hình kinh tế - xã hội
Trong quý I/2025, các chỉ số tăng trưởng/hiệu quả kinh tế của Niu Di-lân được cải thiện so với cùng thời điểm năm 2024. Theo số liệu do Stats NZ công bố ngày hôm nay, thâm hụt tài khoản vãng lai đã điều chỉnh theo mùa thu hẹp xuống còn 5,9 tỷ NZD trong quý IV/2024. Thâm hụt tài khoản vãng lai thu hẹp 475 triệu NZD so với quý trước do giá trị xuất khẩu dịch vụ tăng (tăng 688 triệu NZD) và xuất khẩu hàng hóa (tăng 669 triệu NZD).
Trong Tuyên bố Chính sách Tiền tệ tháng 2/2025, Ngân hàng Dự trữ đã dự báo rằng thâm hụt tài khoản vãng lai sẽ tiếp tục giảm, trung bình 5,4% GDP so sán với quý I/2024. Trong khi đó, ngân hàng Westpac dự báo thâm hụt tài khoản vãng lai thậm chí còn thấp hơn trong quý I/2025, tương đương với 5% GDP. Nhìn rộng ra, nhiều chỉ số sẽ phụ thuộc vào các sự kiện quốc tế, chẳng hạn như việc thực hiện thuế quan thương mại của Hoa Kỳ như đã công bố (lưu ý các mức thuế quan thương mại bổ sung đã áp dụng đối với hàng nhập khẩu của Hoa Kỳ từ Trung Quốc) và các diễn biến liên quan đến cuộc chiến ở Ukraine.
Ngân hàng HSBC dự báo tăng trưởng GDP của Niu Di-lân trong năm 2025 đạt 1,8%, với tỷ lệ lạm phát khoảng 2,2%.

	
	GDP năm 2024
	$425 tỉ 

	Tăng trưởng GDP 2024
	-0,5%

	Tốc độ tăng trưởng quý IV/2024
	0,7%

	Dân số (tại thời điểm tháng 12/2024)
	5,36 triệu 

	Tỉ lệ thất nghiệp năm 2024
	5,1%

	Chỉ số giá tiêu dùng năm 2024
	+2,2%

	Lãi suất cơ bản (OCR)  
	3,75%

	Kim ngạch xuất khẩu hàng hóa (2 tháng năm 2025)
	$12,8 tỉ, tăng 19,6% 

	Kim ngạch nhập khẩu hàng hóa (2 tháng năm 2025)
	$12,8 tỉ, tăng 6,9% 


  Nguồn: Cục Thống kê NZ, Ngân hàng dự trữ NZ

	Trong quý I/2025, bối cảnh kinh tế-xã hội của New Zeland thể hiện sự kết hợp giữa phục hồi kinh tế chậm và tồn tại những thách thức xã hội. Tỷ lệ thất nghiệp tăng lên 5,1% trong quý IV/2024 và dự báo sẽ tăng lên 5,4% trong năm 2025.
	Niềm tin của người tiêu dùng New Zealand đã giảm trong tháng 3/2025 với chỉ số 93,2 so với mức 96,6 trong tháng 2.	
	
	- Vào tháng 2/2025, Chính phủ đã công bố kế hoạch hành động, tập trung vào tăng trưởng kinh tế và phát triển cơ sở hạ tầng. Bao gồm việc đưa ra chiến lược tăng trưởng kinh tế năm 2025, thành lập Invest New Zealand (chính thức ngày 23/01/2025) nhằm tìm kiếm, tạo thuận lợi cho nguồn vốn FDI, tổ chức hội nghị thượng đỉnh đầu tư để giới thiệu các cơ hội phát triển.

	- Đối với chính sách áp dụng thuế mới của Hoa Kỳ, ngày 03/4/2025, các thành viên Chính phủ New Zealand đã có những phát biểu và động thái về việc Niu Di-lân bị áp thuế 10% đối với tất cả hàng hóa nhập khẩu vào Hoa Kỳ bắt đầu từ ngày 5/4/2025, tuy nhiên, đối với hàng hóa dịch vụ thì chưa có bất kỳ sự thay đổi nào. Thủ tướng Christopher Luxon khẳng định Niu Di-lân sẽ không áp dụng thuế trả đũa đối với Hoa Kỳ.
	Bộ trưởng Bộ Thương mại Todd Mclay khẳng định Niu Di-lân không áp dụng mức thuế 20% đối với hàng nhập khẩu của Hoa Kỳ và đang tích cực có những động thái trao đổi với các cơ quan liên quan của Hoa Kỳ để làm rõ vấn đề này giữa hai cơ quan phụ trách thương mại và thuế quan. 
	Ngoài ra, Phó Thủ tướng kiêm Bộ trưởng Ngoại giao Niu Di-lân Winston Peter lại có quan điểm lạc quan sau khi có chuyến thăm và làm việc với người đồng cấp là Ngoại trưởng Marco Rubio vào thàng 3/2025 vì cho rằng đây là kết quả để các nhà xuất khẩu của Niu Di-lân nhìn thấy sự lợi thế hơn so với 15% mức thuế đối với các đối thủ cạnh tranh tại Hoa Kỳ.
	 	
	II. Về quan hệ ngoại giao và ngoại thương của New Zealand
Trong năm 2025, New Zealand đã thực hiện nhiều bước tiến đáng kể trong lĩnh vực ngoại giao và thương mại quốc tế, nhằm tăng cường quan hệ với các đối tác chiến lược và mở rộng thị trường xuất khẩu.
1. Về ngoại giao
- Hợp tác với Hoa Kỳ: Tháng 8 năm 2024, Thủ tướng Christopher Luxon công bố "tái định hướng chính sách đối ngoại", nhấn mạnh việc củng cố quan hệ với các đối tác cùng chí hướng, đặc biệt là Hoa Kỳ. Điều này dẫn đến việc thiết lập các cuộc đối thoại thường niên giữa Bộ trưởng Ngoại giao hai nước và một cuộc Đối thoại Công nghệ, nhằm tăng cường hợp tác trong khu vực Ấn Độ Dương - Thái Bình Dương. ​
- Đối thoại Chiến lược với Hoa Kỳ: Tháng 8 năm 2024, New Zealand và Hoa Kỳ tổ chức Đối thoại Chiến lược tại Auckland, tái khẳng định cam kết chung về dân chủ, nhân quyền và pháp quyền. Hai bên đã khởi xướng Đối thoại về Công nghệ Quan trọng và Mới nổi, tập trung vào hợp tác trong lĩnh vực AI, công nghệ sinh học và điện toán lượng tử. ​
- Quan hệ với Ấn Độ: Tháng 3 năm 2025, Thủ tướng Luxon dẫn đầu phái đoàn New Zealand tới Ấn Độ, đánh dấu sự khởi đầu của các cuộc đàm phán về Hiệp định Thương mại Tự do Toàn diện. Chuyến thăm này thể hiện nỗ lực của New Zealand trong việc đa dạng hóa quan hệ kinh tế và tăng cường hội nhập khu vực. ​
- Hợp tác Quốc phòng với Philippines: Tháng 2 năm 2025, New Zealand và Philippines tiến hành đàm phán về Thỏa thuận Lực lượng Thăm viếng (VFA), nhằm tăng cường hợp tác quốc phòng và an ninh trong bối cảnh căng thẳng gia tăng ở Biển Đông. ​
2. Về ngoại thương
- Đầu tư New Zealand: Tháng 1 năm 2025, chính phủ New Zealand thành lập "Invest New Zealand", một sáng kiến nhằm thu hút đầu tư trực tiếp nước ngoài, tạo việc làm có thu nhập cao và thúc đẩy tăng trưởng kinh tế. ​
- Hiệp định Thương mại với UAE: Tháng 1 năm 2025, New Zealand ký kết hiệp định thương mại tự do và hiệp ước đầu tư với Các Tiểu vương quốc Ả Rập Thống nhất (UAE), mở ra cơ hội đáng kể cho các nhà xuất khẩu New Zealand tại khu vực Vùng Vịnh. ​
- Hợp tác với Thái Lan: Tháng 12 năm 2024, New Zealand và Thái Lan thông qua "Lộ trình Đối tác Chiến lược 2024-2026", nhằm tăng cường hợp tác trong thương mại, đầu tư, phát triển bền vững và an ninh khu vực. ​
Những động thái này phản ánh nỗ lực của New Zealand trong việc củng cố vị thế quốc tế, đa dạng hóa quan hệ kinh tế và đối phó với các thách thức trong môi trường địa chính trị và kinh tế toàn cầu đang biến đổi. 
3. Về hội nhập kinh tế quốc tế
	Trong bối cảnh kinh tế bất ổn, các doanh nghiệp Niu Di-lân đang chuyển hướng nâng cao năng suất, công nghệ AI và tận dụng mọi cơ hội để thúc đẩy tăng trưởng vào năm 2025.
	Các yếu tố quốc tế như căng thẳng thương mại tiềm tàng và suy thoái kinh tế toàn cầu cũng góp phần gây ra bất ổn kinh tế. 
	Các công nghệ mới nổi, đặc biệt là AI và tự động hóa, được coi là những yếu tố quan trọng giúp đạt được các ưu tiên này. 68% các doanh nghiệp có kế hoạch tăng đầu tư vào công nghệ, trong đó AI (46%) và tự động hóa (41%) đứng đầu danh sách các cơ hội. Theo dữ liệu của Datacom cho thấy việc áp dụng AI đã tăng vọt từ 48% vào năm 2023 lên 66% vào năm 2024, với 80% người dùng báo cáo những tác động tích cực. Tiềm năng chuyển đổi của AI đối với các doanh nghiệp là rất lớn, giúp các doanh nghiệp và chính phủ Niu Di-lân tiệm cận với quá trình hội nhập của kinh tế toàn cầu trong áp dụng công nghệ và nâng cao năng suất cạnh tranh
	Tuy nhiên, toàn cầu hóa và khu vực hóa cũng đặt ra một số thách thức cho Niu Di-lân. Chẳng hạn, sự cạnh tranh ngày càng tăng từ các nước khác, như khả năng cạnh tranh xuất khẩu, đã gây áp lực lên các doanh nghiệp Niu Di-lân. Ngoài ra, sự phát triển của công nghệ mới đã dẫn đến sự dịch chuyển một số công việc ở Niu Di-lân.
	Tính đến thời điểm hiện tại, Niu Di-lân đã tham gia chính thức 16 Hiệp định FTA thế hệ mới bao gồm:
	- FTA với Liên minh châu Âu
	- Hiệp định Đối tác Toàn diện và Tiến bộ xuyên Thái Bình Dương (CPTPP);
	- FTA với Vương quốc Anh;
	- Hiệp định đối tác toàn diên khu vực (RCEP) bao gồm 15 nước thành viên, trong bao gồm 7 đối tác thương mại quan trọng của Niu Di-lân;
	- Hiệp định IPEF;
	- Hiệp định về đối tác kinh tế số (DEPA) bao gồm Niu Di-lân, Singapore và Chile;
	- Hiệp định Thái Bình Dương về Quan hệ Kinh tế Gần gũi hơn (PACER) Plus bao gồm Úc, Niu Di-lân và các quốc đảo thuộc Nam bán cầu);
	- Hiệp định Quan hệ kinh tế với Úc (CER);
	- FTA Asean-Úc-Niu Di-lân (AANZFTA);
	- Đối tác kinh tế với Hồng Kông, Trung Quốc;
	- FTA với Malaysia;
	- Đối tác kinh tế với Thái Lan;
	- Đối tác kinh tế chiến lược xuyên Thái Bình Dương với Bru-nây, Chile, Singapore;
	- FTA với Hàn Quốc;
	- FTA với Trung Quốc;
	- Đối tác kinh tế với Singapore.
	Ngoài ra, 04 Hiệp định đã kết thúc đàm phán và đang chờ sự phê duyệt để có hiệu lực bao gồm: FTA với Hội động hợp tác các nước Vùng Vịnh, Hiệp định FTA với các tiểu vương quốc Ả rập Hiệp định Thương mại chống hàng giả (ACTA), Hiệp định đối tác xuyên Thái Bình Dương (TPP).
	Niu Di-lân đang đàm phán với các đối tác quan trọng thêm 02 Hiệp định bao gồm: Hiệp định Thương mại tự do toàn diện với Ấn Độ, FTA với liên minh Thái Bình Dương 

4. Thương mại với thế giới

	Về xuất khẩu trong 2 tháng đầu năm 2025
Xuất khẩu hàng hóa đạt 12,8 tỷ NZD tăng 19,6% so với cùng kỳ năm 2024. 	Trong đó 10 nhóm mặt hàng xuất khẩu lớn nhất, cụ thể:
Sữa bột, bơ và pho mát (nhóm hàng hóa xuất khẩu lớn nhất) đạt 4,8 tỷ NZD tăng 37%. Thịt và nội tạng ăn được xuất khẩu đạt 1,84 tỷ NZD tăng 28,2%. Gỗ và sản phẩm gỗ đạt 805 triệu NZD tăng 7,6%. Máy móc, thiết bị cơ khí đạt 343 triệu NZD tăng 2,4%. Trái cây đạt 224 triệu NZD tăng 79%. Thủy sản đạt 325 triệu NZD tăng 9,8%. Nhôm và các sản phẩm từ nhôm đạt 260 triệu NZD tăng 12,6%. Rượu vang đạt 360 triệu NZD tăng 18,8%. Máy móc thiết bị điện đạt 270 triệu NZD tăng 14,9%
Các đối tác xuất khẩu chính của Niu Di-lân bao gồm:
Trung Quốc – đạt 3,6 tỷ NZD chiếm 28% thị phần xuất khẩu và tăng 16% so với cùng kỳ năm 2024.
Úc – đạt 1,54 tỷ NZD chiếm 12% thị phần.
Hoa Kỳ – đạt 1,55 tỷ NZD, đặc biệt trong tháng 1/2025 xuất khẩu sang Hoa Kỳ đạt 744 triệu NZD tăng hơn 48% so với tháng 1/2024.
EU – đạt 1,1 tỷ NZD tăng 31% so với cùng kỳ năm 2024.
Về nhập khẩu
Nhập khẩu hàng hóa trong 2 tháng đầu năm 2025 đạt 12,8 tỷ NZD tăng 6,9% so với cùng kỳ năm 2024.
Một số mặt hàng nhập khẩu chính, cụ thể:
Xăng dầu đạt 1,76 tỷ NZD giảm 26,7% so với cùng kỳ năm 2023.
Máy móc thiết bị cơ khí đạt 1,52 tỷ NZD giảm 11,5%; Máy móc thiết bị điện đạt 1,24 tỷ NZD giảm 2,3%; Hàng dệt may đạt 583 triệu NZD tăng 5,2%; Nhựa và các sản phẩm nhựa đạt 460 triệu NZD giảm 1%; Thiết bị y tế đạt 500 triệu NZD tăng 12,9%.

Niu Di-lân nhập khẩu chính từ các đối tác như Trung Quốc, Úc, Mỹ, Hàn Quốc và Nhật Bản, trong đó:
Nhập khẩu từ Trung Quốc đạt 2,79 tỷ NZD tăng 2,2%; với Úc đạt 1,3 tỷ NZD giảm 0,5%; với Hoa Kỳ đạt 1,37 tỷ NZD tăng 42,7 %; với Hàn Quốc đạt 699 triệu NZD giảm 39% so với cùng ký. Trong khi đó, nhạp khẩu từ Nhật Bản đạt 648 triệu NZD giảm 5,3%.

5. Thương mại Việt Nam - Niu Di-lân 
	Kim ngạch hai chiều Việt Nam - Niu Di-lân trong 2 tháng đầu năm 2025 đạt 531 triệu NZD, tăng 32,75%, trong đó, kim ngạch xuất khẩu của Việt Nam đạt 339 triệu NZD, tăng 16,1%, kim ngạch nhập khẩu từ Niu Di-lân đạt 192 triệu NZD, tăng 77,8%. Việt Nam xuất khẩu vào Niu Di-lân đứng thứ 11 (đứng thứ 4 trong ASEAN sau các nước Singapore, Malaysia và Thái Lan) của Niu Di-lân, Việt Nam là đối tác nhập khẩu đứng thứ 17 của Niu Di-lân (đứng thứ 5 trong ASEAN).
a) Việt Nam xuất khẩu sang Niu Di-lân
Bảng 1: Việt Nam xuất khẩu sang Niu Di-lân  
ĐVT:  NZD


[image: ]
	Nguồn: Cục Thống kê Niu Di-lân (Stats.govt.nz)

Bảng 1 cho thấy, Việt Nam có 6 mặt hàng tăng trưởng âm bao gồm ngũ cốc giảm 21,4%; Thịt cá chế biến sẵn giảm 17,9%; chất tẩy rửa giảm mạnh 25,8%; Giấy và các sản phẩm giấy, dụng cụ thiết bị ý tế giảm lần lượt là 34,2% và 25,9%. Ngoài ra, trà, cà phê của Việt Nam tăng trưởng mạnh với 116%, thủy sản tăng trưởng hơn 58%, trái cây tăng trưởng 31,5%, sắt thép là hơn 60%, các loại chế phẩm ăn được là 31%. Theo số liệu thực tế, các mặt hàng mà Việt Nam có thể mạnh trên trường quốc tế phần lớn có xu hướng tăng trưởng cao, đặc biệt các loại hàng hóa là thực phẩm chế biến, nông sản và cà phê.

b) Việt Nam nhập khẩu từ Niu Di-lân 
Bảng 2: Việt Nam nhập khẩu từ Niu Di-lân
ĐVT: NZD

[image: ]
 	Nguồn: Cục Thống kê Niu Di-lân (Stats.govt.nz)
	
	Theo số liệu tại Bảng 2, nhu cầu nhập khẩu các loại hàng hóa từ Niu Di-lân có xu hướng tăng, tập trung vào các loại hàng hóa thực phẩm mà Niu Di-lân có thế mạnh trên trường quốc tế như bơ sữa tăng 94%, ngũ cốc tăng 294% ở mức hơn 13 triệu NZD hàng hóa nhập khẩu từ Niu Di-lân, trái cây tăng 51,2%. 
	
	Nhìn chung, nhu cầu nhập khẩu hàng hóa công nghiệp từ Niu Di-lân ngày càng giảm so với các năm nguyên nhân chủ yếu do giá thành các sản phẩm từ Niu Di-lân chất lượng cao kéo theo giá thành không cạnh tranh được các mặt hàng đến từ các đối tác lâu năm của Việt Nam như Mỹ, EU, Nhật Bản, Hàn Quốc, Trung Quốc, bên cạnh đó là khoảng cách địa lý với giá cước vận chuyển cao và mất nhiều thời gian. Xu hướng tăng trưởng ở các mặt hàng thực phẩm chất lượng cao là minh chứng cho nhu cầu về các sản phẩm nhập khẩu chất lượng cao của người tiêu dùng Việt Nam từ các nước có thế mạnh về phát triển và sản xuất hàng thực phẩm chất lượng cao như Niu Di-lân.

	6. Những khó khăn của Việt Nam khi xuất khẩu vào thị trường New Zealand
	6.1. Khó khăn
	- Rào cản kỹ thuật và tiêu chuẩn nghiêm ngặt: 
+ New Zealand áp dụng các tiêu chuẩn cao về chất lượng và an toàn cho hàng hóa nhập khẩu, đặc biệt đối với nông sản và thực phẩm. Điều này đòi hỏi doanh nghiệp Việt Nam phải đầu tư vào quy trình sản xuất và kiểm định để đáp ứng yêu cầu.
+ Các sản phẩm nông sản, hàng tươi sống phải tuân thủ quy định kiểm dịch nghiêm ngặt, bao gồm việc kiểm tra dư lượng thuốc bảo vệ thực vật và chất cấm, gây khó khăn cho việc tiếp cận thị trường.
- Nhiều doanh nghiệp Việt Nam còn nghiên cứu chưa kĩ thông tin, đặc điểm thị trường, thị hiếu của người tiêu dùng New Zealand, chưa thật sự chuyên nghiệp trong làm việc với các đối tác quốc tế.
	-  New Zealand có khoảng cách địa lý xa, không có đường bay thẳng, vận chuyển hàng hoá đường biển phải trung chuyển qua nước thứ 3 với chi phí cao. Do vậy, cùng với quy định chặt chẽ về chất lượng hàng hóa của thị trường, doanh nghiệp Việt Nam có tâm lý ngần ngại trong việc sang khảo sát, thâm nhập thị trường New Zealand.
	- Doanh nghiệp Việt kiều hoạt động trong lĩnh vực xuất nhập khẩu với Việt Nam quy mô nhỏ lẻ, chủ yếu là các hàng hóa thực phẩm với số lượng không đáng kể.
	- Hạn chế về chất lượng sản phẩm và tiêu chuẩn nhập khẩu: New Zealand có tiêu chuẩn nhập khẩu nghiêm ngặt về an toàn thực phẩm, kiểm dịch thực vật, và phát triển bền vững, trong khi nhiều doanh nghiệp Việt Nam vẫn chưa đạt được các chứng nhận quốc tế như: HACCP, BioGro, GlobalGAP…
	- Thiếu chiến lược tiếp thị và xây dựng thương hiệu: Thương hiệu Việt Nam chưa mạn tại New Zealand, các sản phẩm Việt Nam thường được nhận diện dạng hàng hóa chung, thiếu thương hiệu riêng, khó tạo ấn tượng với người tiêu dùng New Zealand.
	- Thiếu sự hỗ trợ đồng bộ của các cơ quan nhà nước như: Bộ Nông nghiệp và Phát triển nông thôn khi đàm phán mở cửa thị trường không xin ý kiến tham vấn của cơ quan đại diện về thương mại của Việt Nam tại New Zealand để nắm bắt được thông tin thị trường, nhu cầu tiêu dùng và cả nhu cầu nhập khẩu; cơ quan hải quan Việt Nam không cung cấp số liệu, thông tin cần thiết liên quan đến tên sản phẩm, số lượng và doanh nghiệp xuất, nhập khẩu 2 nước phục vụ công tác thị trường, thúc đẩy xuất khẩu, tiếp cận và mở rộng mạng lưới…
	- Thiếu năng lực phát triển bền vững: New Zealand là quốc ra rất chú trọng yếu tố phát triển bền vững và bảo vệ sức khỏe người tiêu dùng, trong khi nhiều doanh nghiệp Việt Nam chưa chú trọng tới yếu tố bền vững nên không đảm bảo và duy trì được khả năng đáp ứng yêu cầu thị trường lâu dài.
	6.2. Giải pháp
	- Nâng cao chất lượng sản phẩm: Đầu tư vào các chứng nhận quốc tế như HACCP, GlobalGAP, hoặc BioGro để đáp ứng tiêu chuẩn của New Zealand; Phát triển công nghệ bảo quản sau thu hoạch để giữ chất lượng sản phẩm trong quá trình vận chuyển dài.
	- Cải thiện logistics và giảm chi phí vận chuyển: Xây dựng các trung tâm logistics Việt Nam với mạng lưới đối tác mạnh toàn cầu, qua đó đàm phán với các công ty logistics quốc tế để giảm chi phí vận chuyển; hợp tác với các trung tâm logistics của New Zealand để tận dụng kho chung chuyển, tối ưu hóa thời gian giao hàng.
	- Tăng cường nghiên cứu thị trường, phối hợp với các cơ quan xúc tiến thương mại để tìm hiểu thị trường.
	- Tăng cường chuyển đổi số, chuyển đổi xanh, chú trọng phát triển bền vững để có thể đáp ứng được yêu cầu đối với hàng hóa xuất khẩu trong tương lai; khi New Zealand là quốc gia đi đầu trong phát triển bền vững. 
	- Do New Zealand là quốc gia có yêu cầu về kiểm dịch động, thực vật sống vô cùng nghiêm ngặt, việc kiểm soát chất lượng các dịch vụ có liên quan (như hun trùng) là vô cùng quan trọng, để tránh tình trạng doanh nghiệp nhập khẩu đã khó khăn tạo dụng chỗ đứng cho hàng Việt Nam trên thị trường nhưng chỉ vì chất lượng dịch vụ này ở Việt Nam chưa đạt yêu cầu, dẫn đến doanh nghiệp nhập khẩu tốn rất nhiều tiền bạc, thời gian và mất uy tín để xử lý hậu quả.
	- Tận dụng tối đa các ưu đãi từ các Hiệp định thương mại tự do có 2 nước tham gia, xây dựng các hệ thống quản lý chuỗi cung ứng đảm bảo tuân thủ theo quy định các hiệp định.
	- Rà soát, xây dựng cơ chế phối hợp giữa các cơ quan, tổ chức của Việt Nam có liên quan và cơ quan đại diện trong việc cung cấp thông tin, phối hợp triển khai có hiệu quả hoạt động nắm bắt thông tin 2 chiều, mở rộng mạng lưới, xúc tiến tiến xuất khẩu.
	7. Tiềm năng cho doanh nghiệp Việt Nam tại thị trường New Zealand
	- New Zealand đặt ra các yêu cầu nghiêm ngặt về chất lượng và an toàn thực phẩm, giúp doanh nghiệp Việt Nam trong quá trình hợp tác nâng cao năng lực và uy tín quốc tế.
	- Quy trình nhập khẩu minh bạch, ít phức tạp so với EU phức tạp, Mỹ kéo dài, quy trình nhập khẩu của New Zealand tập trung và rõ ràng hơn.
	- Khả năng phát triển thị phần dễ dàng hơn do với dung lượng thị phần nhỏ, doanh nghiệp Việt Nam có thể xây dựng vị thế ổn định mà không đối mặt với sự cạnh tranh gay gắt. Bên cạnh đó, văn hóa của doanh nghiệp New Zealand rất gắn bó với đối tác, truyền thống, ít thay đổi, nên sau khi đã tiếp cận, có chỗ đứng, việc duy trì và phát triển lâu dài là khả thi.
	- New Zealand cũng là một thị trường phụ thuộc nhiều vào nhập khẩu, do không tự sản xuất được nhiều loại nông thủy sản và thực phẩm chế biến. Do đó, người New Zealand quen thuộc với việc sử dụng hàng hóa nhập khẩu, họ sẵn sàng thử nghiệm hàng hóa nhập khẩu mới là cơ hội cho doanh nghiệp Việt Nam tiếp cận, giới thiệu sản phẩm.
	- Do quy mô dân số nhỏ, nên marketing hiệu quả hơn, rủi ro trong việc thử nghiệm sản phẩm và chiến luộng kinh doanh ít tốn kém và rủi ro đối với các doanh nghiệp vừa và nhỏ.
	- Là thị trường chiến lược để tiếp cận sang thị trường Úc và khu vực Thái Bình Dương, theo đó: Tận dụng Hiệp định CER giữa New Zealand và Úc cho phép hàng hóa lưu thông dễ dàng giữa hai nước và thuận lợi tiếp cận, mở rộng sang các quốc đảo Thái Bình Dương như Fiji, Samoa, Tonga – các quốc gia phụ thuộc nhiều vào nhập khẩu.
	- New Zealand liên tục được xếp hạng cao về môi trường kinh doanh minh bạch và ổn định, chính sách thương mại rõ ràng, không có rào cản phi thuế quan.
	- Tận dụng các ưu đãi thuế quan và thương mại từ các Hiệp định thương mại mà Việt Nam và New Zealand cùng là thành viên gồm CPTPP, AANZFTA, RCEP về: Giảm thuế mạnh, hợp tác sâu rộng đặc biệt trong nông sản, thủy sản và dệt may (CPTPP); hỗ trợ thương mại khu vực, cải thiện logistics và đầu tư (AANZFTA); tối ưu hóa chuỗi cung ứng và mở rộng hợp tác kinh tế khu vực (RCEP); đảm bảo minh bạch và tuân thủ quy tắc thương mại thế giới (WTO).
	- Như đã nêu ở trên, một số mặt hàng Việt Nam có thế mạnh vẫn chiếm thị phần tương đối nhỏ so với dung lượng nhập khẩu của New Zealand. Một số sản phẩm của ta ít có mặt hoặc nhỏ lẻ trên thị trường này trong khi nhu cầu khá tiềm năng ví dụ như các mặt hàng nước uống đóng chai, các sản phẩm hàm lượng dinh dưỡng cao, nguyên liệu thuốc phục vụ sức khỏe con người, nguyên liệu thân thiện với môi trường dùng trong ngành thực phẩm, dịch vụ ăn uống.
	- Những thuận lợi do việc thực hiện các FTA mang lại: New Zealand đã thực hiện điều chỉnh, cắt giảm thuế theo mã HS và thời hạn điều chỉnh chia theo từng danh mục theo đúng lộ trình đối với cơ bản các mặt hàng liên quan tới xuất khẩu của Việt Nam. Đồng thời, New Zealand, về cơ bản, không đưa ra hàng rào kỹ thuật nào đối với hàng xuất khẩu của Việt nam.
	

MỘT SỐ TIN CHÍNH
CÁC NHÀ XUẤT KHẨU CỦA NEW ZEALAND ĐANG “LOAY HOAY” TÌM HIỂU MỨC THUẾ MỚI CỦA TRUMP

Một số nhà xuất khẩu lớn nhất của New Zealand sang Hoa Kỳ đang cố gắng nắm bắt chính xác mức thuế quan mới của chính quyền Trump sẽ có ý nghĩa gì đối với họ.

Hàng hóa từ New Zealand sẽ bị áp thuế 10% khi nhập khẩu vào Hoa Kỳ.

Năm ngoái, Hoa Kỳ đã vượt qua Úc để trở thành điểm đến xuất khẩu lớn thứ hai của New Zealand, với kim ngạch thương mại tăng gần gấp đôi trong thập kỷ qua lên 9 tỷ Đô la.

Tổng giám đốc điều hành Hiệp hội Công nghiệp Thịt Sirma Karapeeva cho biết mức thuế quan mới không phải là điều bất ngờ, bà nói rằng đó là một điều đáng tiếc.

"Thật đáng thất vọng khi chúng tôi bị cuốn vào mức thuế quan này… vì chúng tôi là đối tác thương mại lâu năm của Hoa Kỳ và các sản phẩm của chúng tôi rất bổ sung cho nhu cầu của họ và là thành phần chính trong việc sản xuất bánh hamburger mà người Mỹ thích ăn."

Giá trị xuất khẩu thịt của New Zealand sang Hoa Kỳ ước tính là 2,7 tỷ Đô la vào năm 2024 và hiệp hội dự kiến ​​mức thuế quan mới có thể làm tăng chi phí gấp 17 lần so với mức hiện tại.
TRÁI CÂY NIU DI-LÂN CHIẾN THẮNG TRÊN THỊ TRƯỜNG NÔNG SẢN CẠNH TRANH CỦA VIỆT NAM

Các nhà xuất khẩu táo New Zealand đang cố gắng tận dụng người tiêu dùng Việt Nam ngày càng giàu có, đồng thời loại bỏ sự cạnh tranh toàn cầu.

Khi vụ táo New Zealand mùa này được chuyển đến các thị trường quốc tế, các nhà xuất khẩu đang nỗ lực để hưởng lợi từ mối quan hệ với Việt Nam, vừa là "bạn bè" vừa là đối tác kinh doanh.

Việt Nam hiện là nền kinh tế tăng trưởng nhanh nhất ở Đông Nam Á và thương mại hai chiều với New Zealand đạt giá trị 2,68 tỷ đô la, sau khi tăng 40% trong 05 năm qua.

CHÍNH SÁCH VÀ QUY ĐỊNH    
TIÊU CHUẨN NHẬP KHẨU CÁC LOẠI HẠT KHÔ VÀ/HOẶC ĐÃ QUA CHẾ BIẾN    
Các doanh nghiệp có thể nghiên cứu bản gốc tiêu chuẩn tại địa chỉ: https://www.biosecurity.govt.nz/dmsdocument/1663-stored-plant-products-for-human-consumption-spp-human-ihs-import-health-standard.  
Phần 1: Yêu cầu
Phạm vi áp dụng
- IHS này chỉ áp dụng cho việc nhập khẩu các loại hạt khô và/hoặc đã qua chế biến (kể cả đông lạnh) làm thực phẩm cho con người. 
Kiểm tra an toàn sinh học
- Ngay khi hàng hóa cập cảng Niu Di-lân, các chứng từ kèm theo lô hàng sẽ được kiểm tra tại cảng đến. 
- Cán bộ kiểm dịch cũng có thể kiểm tra lô hàng hoặc mẫu hàng hóa.
- Hàng hóa không tuân thủ yêu cầu trong IHS có thể không được thông quan vào Niu Di-lân và có thể được yêu cầu xử lý thêm, trả lại nước xuất khẩu, tiêu hủy hoặc các biện pháp khác được Giám đốc Kỹ thuật coi là phù hợp. 
- Việc vận chuyển hàng hóa cũng có thể bị đình chỉ nếu phát hiện một số loại sinh vật gây hại hoặc hạt giống cỏ thuộc diện phải kiểm soát.
- Nhà nhập khẩu phải chịu mọi chi phí liên quan. 
Phần 2: Các yêu cầu trước khi vận chuyển hàng hóa
Giấy tờ cần thiết
- Các loại giấy tờ nên được viết bằng tiếng Anh. Đối với các giấy tờ bằng ngôn ngữ khác, nếu cán bộ kiểm dịch không thể xác định liệu hàng hóa có đáp ứng các yêu cầu nhập khẩu vào Niu Di-lân hay không, MPI bảo lưu quyền yêu cầu nhà nhập khẩu bổ sung bản dịch do cơ quan có thẩm quyền cấp. 
- Giấy phép nhập khẩu: Không bắt buộc, trừ hàng hóa nhập khẩu theo quy định tại Phần 3.8 của IHS này.
- Giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật: Nhà nhập khẩu phải trình giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật (bản gốc) theo quy định tại Phần 4 và 5 của IHS này do cơ quan có thẩm quyền của nước xuất khẩu (trường hợp này là Cục Bảo vệ thực vật) cấp. 
- Giấy tờ khác: ngoài giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật, hàng hóa phải kèm theo các giấy tờ khác như vận đơn, hóa đơn hàng không, ngoài các quy định tại Phần 3.2. 
- Giấy chứng nhận của nhà sản xuất phải được in trên tiêu đề thư có tên công ty (letterhead), được ký bởi người đại diện có thẩm quyền và có các nội dung như: i) chữ ký, chức danh, ngày ký; ii) tên và địa chỉ nhà cung cấp (nếu khác với nhà sản xuất); iii) mô tả sản phẩm hoặc thương hiệu; iv) thông tin về quy trình chế biến; v) ngày sản xuất. 
Kiểm tra lô hàng trước khi vận chuyển
- Đối với hàng hóa bắt buộc phải có giấy chứng nhận SPS, Cục Bảo vệ thực vật phải kiểm tra xem hàng hóa có sinh vật gây hại thuộc diện kiểm soát hay không.
- Nếu có sinh vật gây hại thuộc diện phải kiểm soát, lô hàng phải bị từ chối xuất khẩu sang Niu Di-lân hoặc phải được xử lý loại bỏ sinh vật gây hại trước khi xuất khẩu. 
- Cục Bảo vệ thực vật chỉ được cấp giấy chứng nhận SPS sau khi xác nhận biện pháp xử lý sinh vật gây hại có hiệu quả.
Xét nghiệm lô hàng trước khi vận chuyển
- Đối với hàng hóa bắt buộc phải có giấy chứng nhận SPS, Cục Bảo vệ thực vật phải đảm bảo rằng biện pháp xử lý sinh vật gây hại có hiệu quả. Hàng hóa phải được xét nghiệm nhằm phát hiện các loại hạt có khả năng sinh trưởng tại một phòng thí nghiệm được Hiệp hội xét nghiệm hạt giống quốc tế công nhận. 
- Nếu phát hiện các loại hạt có khả năng sinh trưởng, lô hàng phải bị từ chối xuất khẩu sang Niu Di-lân hoặc phải được xử lý loại bỏ hạt giống trước khi xuất khẩu. 
Các yêu cầu về xử lý hàng hóa trước khi vận chuyển
- Nói chung, việc xét nghiệm để phát hiện sinh vật gây hại đối với các hàng hóa thuộc phạm vi điều chỉnh của IHS này là không bắt buộc. Trường hợp được yêu cầu, hàng hóa cần có giấy chứng nhận SPS với các khai báo bổ sung phù hợp nếu việc xử lý sinh vật gây hại được thực hiện trước khi xuất khẩu. 
Đóng gói và dán nhãn hàng hóa
- Bao bì đóng gói phải sạch sẽ, không dính đất và các chất ô nhiễm khác.
- Nhãn hàng hóa nên bằng tiếng Anh và không bị rách để cán bộ kiểm dịch dễ dàng nhận diện. 
Yêu cầu về quá cảnh
- Tất cả hàng hóa phải được đóng gói và vận chuyển phù hợp để đề phòng việc phá hoại và/hoặc bị nhiễm sinh vật gây hại sau khi sản xuất/xử lý.    
- Không được mở bao bì trên đường quá cảnh
- Đối với hàng hóa bắt buộc phải có giấy chứng nhận SPS, trong quá trình quá cảnh và nằm dưới sự kiểm soát trực tiếp của Cục Bảo vệ thực vật nước quá cảnh, nếu được lưu kho, chia tách hoặc thay đổi bao bì tại nước quá cảnh trên đường đến Niu Di-lân, hàng hóa phải được cấp thêm “giấy chứng nhận tái xuất khẩu” ngoài giấy chứng nhận SPS ban đầu. 
- Không cần giấy chứng nhận tái xuất khẩu trong trường hợp hàng hóa bị giữ lại để thay đổi phương tiện vận chuyển và vẫn nằm trong công-ten-nơ band đầu. 
Phần 3: Các yêu cầu khi cập cảng
- Các hàng hóa thuộc diện rủi ro phải được cán bộ kiểm dịch thực hiện thông quan, trả lại nước xuất khẩu hoặc tiêu hủy. Nhà nhập khẩu có trách nhiệm khai báo hàng hóa thuộc diện rủi ro tới cán bộ kiểm dịch. 
- Hàng hóa chưa được thông quan phải nằm dưới sự kiểm soát của MPI và không được di chuyển hoặc tác động nếu không được cho phép. 
- Các chi phí lấy mẫu, kiểm tra, xử lý, vận chuyển, kiểm dịch, trả lại nước xuất khẩu… do nhà nhập khẩu chịu. 
Kiểm tra khi cập cảng
- Đối với hàng hóa thuộc diện phải kiểm tra theo quy định tại Phần 4 và 5, các lô hàng sẽ được kiểm tra và/hoặc xét nghiệm ngẫu nhiên để đảm bảo lô hàng đảm bảo điều kiện thông quan.
- Hàng hóa không thuộc diện kiểm tra thông thường sẽ không bị kiểm tra nếu đáp ứng các yêu cầu trong phần 1.3.
Kiểm tra
- Cán bộ kiểm dịch sẽ kiểm tra hàng hóa để phát hiện sinh vật gây hại, đất hoặc các chất lẫn dễ thấy khác. 
Lấy mẫu
- Nếu hàng hóa thuộc diện phải kiểm tra, mỗi lô trong cả chuyến hàng đều phải lấy mẫu. Một mẫu tối thiểu là 5kg/chuyến hàng. Nếu cả chuyến hàng ít hơn 5kg thì tất cả hàng hóa đều phải kiểm tra.
Phát hiện sinh vật gây hại và các chất lẫn
- Trường hợp phát hiện sinh vật sống, nhà nhập khẩu có thể được quyền xác định xem sinh vật đó có phải sinh vật gây hại thuộc diện phải kiểm soát không. Nếu có, hàng hóa phải được xử lý, trả lại nước xuất khẩu hoặc tiêu hủy theo yêu cầu của MPI. Hàng hóa có thể được cho thông quan nếu sinh vật gây hại được phát hiện không thuộc diện phải kiểm soát. 
Mức độ chấp nhận được đối với các hạt giống lẫn
- Đối với hàng hóa được xử lý nhiệt hoặc chế biến ở các trạm trung chuyển tại Niu Di-lân, các loại hạt lẫn phải được nêu trong giấy chứng nhận phân tích hạt. Hàng hóa thuộc diện này không phải xử lý thêm vì quy trình xử lý hoặc chế biến tại các trạm trung chuyển sẽ làm các loại hạt này mất khả năng sinh trưởng.
- Đối với các hàng hóa cần kiểm tra an toàn sinh học khi cập cảng, dung sai đối với hạt lẫn tối đa là 0,1% trọng lượng. Giống và số lượng hạt lẫn phải được mô tả trong giấy chứng nhận phân tích hạt hoặc được cán bộ kiểm dịch của MPI xác định thông qua kiểm tra mẫu khi cập cảng.
- Các hàng hóa cần kiểm tra an toàn sinh học khi cập cảng không được phép có các hạt lẫn thuộc các giống liệt kê trong danh mục Hạt giống cỏ thuộc diện kiểm soát (Phần 1.5.2) trong IHS: Importation of Grains/Seeds for consumption, feed or processing hoặc thuộc các giống “Cấm nhập khẩu) hoặc liệt kê trong Danh mục An toàn sinh học Thực vật (PBI). 
- Khi lô hàng có mức độ hạt lẫn cao hơn dung sai cho phép, MPI sẽ cho nhà nhập khẩu một số lựa chọn như: loại bỏ các hạt lẫn, xử lý để hạt giống không thể sinh trưởng, trả lại nước xuất khẩu hoặc tiêu hủy hàng hóa. 
Phần 4: Điều kiện nhập khẩu đối với các loại hạt, tảo hoặc nấm không sản xuất thương mại. Đề nghị tham khảo chi tiết tại IHS gốc.
Phần 5: Điều kiện nhập khẩu đối với các loại hạt, tảo hoặc nấm được sản xuất thương mại
Thực phẩm đóng hộp đã nấu hoặc bảo quản có nguồn gốc thực vật, tảo hoặc nấm
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra hàng hóa
- Các sản phẩm có nguồn gốc thực vật có chứa sản phẩm động vật phải đáp ứng cả các yêu cầu nhập khẩu đối với các sản phẩm động vật đó (ví dụ thịt, trứng, sữa).
Thực phẩm đã nấu, quay, chần, nướng hoặc bảo quản có nguồn gốc thực vật, tảo hoặc nấm
- Không có yêu cầu  về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với thực phẩm có nguồn gốc thực vật, tảo, nấm được sản xuất thương mại đã được nấu (quay, hầm, chần hoặc nướng) hoặc các loại trái cây và rau được bảo quản/ngâm giấm, được bảo quản trong dung dịch nước muối, a-xít, rượu, dầu hoặc xi rô. 
- Hàng hóa nên có giấy chứng nhận hoặc tuyên bố của nhà sản xuất. 
Ngũ cốc, sản phẩm ngũ cốc và hạt sấy
- Các loại ngũ cốc, sản phẩm ngũ cốc và hạt sấy có yêu cầu riêng đối với từng loại. Các doanh nghiệp có thể tham khảo danh sách trong IHS gốc.
Các loại thảo mộc, gia vị, rễ, củ sấy khô và đồ uống
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các hàng hóa được sản xuất thương mại và là: i) gia vị nghiền; ii) thảo mộc nghiền, đã vò nát hoặc thái nhỏ.
- Các loại thảo mộc, gia vị khô không nghiền, đồ uống có các yêu cầu riêng với từng loại. Các doanh nghiệp có thể tham khảo danh sách trong IHS gốc.
Trái cây và rau củ tươi
- Xem quy định tại IHS về trái cây và rau củ tươi.
Trái cây và rau củ tươi bóc vỏ, thái, xắt khúc
- Xem quy định tại IHS về trái cây và rau củ tươi.
Hàng hóa tươi đã chế biến
- Chỉ dành riêng cho một số thương hiệu được MPI phê duyệt theo công bố trên website của MPI.
Trái cây và rau củ sấy
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các loại trái cây và rau củ sấy khô, sấy lạnh được sản xuất thương mại và được liệt kê trong Danh mục An toàn sinh học Thực vật (PBI) như đề cập ở trên, trừ các loại có hạt thuộc diện hạt cấm nhập khẩu. 
Trái cây và rau củ ngâm giấm
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại. 
Trái cây và rau củ bọc đường, ngâm đường, ướp muối, ngâm muối hoặc xi rô
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại. 
Trái cây và rau củ dạng nước ép, nghiền, chất lỏng    
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại. 
Trái cây và rau củ đã nấu
- Xem quy định tại phần 5.2 thực phẩm đã nấu
Trái cây và rau củ đông lạnh
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại, trừ các loại sau: 
+ Rong biển ăn được đông lạnh;
+ Lá của các loại cam quýt đông lạnh;
+ Nấm ăn được đông lạnh;
+ Các loài không nằm trong danh mục PBI hoặc bị cấm nhập khẩu; nếu lẫn các loại hạt hoặc vật chất có thể lây lan khác.
- Hoa ly bóc vỏ, đông lạnh có thể được nhập khẩu.
- Trường hợp cán bộ kiểm dịch tin rằng hàng hóa được sản xuất thương mại nhưng không dán nhãn, hàng hóa đó vẫn được cấp chứng nhận thông quan an toàn sinh học nếu quy trình đông lạnh có thể được kiểm chứng phù hợp các điều kiện sau: 
- Đối với vật chủ của loài ruồi không ăn trái cây, sản phẩm phải được đông lạnh đến nhiệt độ tâm sản phẩm đạt -10°C hoặc thấp hơn trong tối thiểu 7 ngày.
- Đối với vật chủ của loài ruồi ăn trái cây, sản phẩm phải được đông lạnh đến nhiệt độ tâm sản phẩm đạt -18°C hoặc thấp hơn trong tối thiểu 7 ngày.
Rong biển đông lạnh
- Rong biển đông lạnh có thể không được phép nhập khẩu trừ khi được chế biến bổ sung để đảm bảo rong biển không sinh trưởng được theo một trong các cách sau: 
+ Luộc ở 90°C trong ít nhất 30 phút sau đó đông lạnh tới -18°C;  
+ Chần ở 90°C trong ít nhất 1 phút sau đó ngâm trong giấm và làm lạnh tới -18°C; 
+ Càm nóng đến 75°C trong 15 phút sau đó ướp với nước sốt gia vị và làm lạnh tới -18°C;
+ Nướng các lát mỏng (tối đa 0,05mm) ở 300°C trên đĩa nướng, sấy khô, nêm gia vị, cắt và làm lạnh tới -18°C.
- Tất cả các hàng hóa phải đi kèm với giấy chứng nhận hoặc tuyên bố của nhà sản xuất. 
Nấm sấy
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với nấm sấy sản xuất thương mại nếu được nhập khẩu kèm theo vận đơn hoặc vận đơn hàng không, trừ các loại sau: 
+ Lô hàng nấm cục phải dán nhãn là nấm cục và tuân thủ yêu cầu trong ghi chú bên dưới;
+ Lô hàng nấm linh chi nguyên chất phải được dán nhãn là nấm linh chi và tuân thủ yêu cầu trong ghi chú bên dưới;
+ Lô hàng nấm gỗ phải được xử lý nhiệt theo mục 3.7.
- Tất cả các lô hàng nấm sấy khác phải được kiểm tra sinh vật gây hại và các chất lẫn.
Ghi chú: 
- Nấm cục có thể sinh trưởng bị cấm nhập khẩu.
- Tất cả các lô hàng nấm cục không phải loại nấu súp đều phải dán nhãn.
- Các lô hàng dán nhãn nấm cục sẽ phải xét nghiệm để phát hiện các vật chất có khả năng sinh trưởng.
- Hàng hóa nghi là nấm cục hoặc nấm sấy không khô hoàn toàn sẽ bị tạm giữ và nhà nhập khẩu phải thực hiện xét nghiệm phát hiện vật chất có thể sinh trưởng, xử lý nhiệt hoặc trả lại nước xuất khẩu.
Nấm đông lạnh
- Các loại nấm ăn được (đông lạnh) sau đây có thể được nhập khẩu: Agaricus bisporus, Boletus edulis, Cantharellus cibarius, Craterellus cornucopioides, Lentinula edodes, Marasmius oreades, Morchella conica và Morchella esculentus. 
- Các loại nấm này phải được đông lạnh thương mại và phải kèm theo giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật với tuyên bố bổ sung như sau:
- “Loại nấm [tên khoa học] trong lô hàng này đã được làm đông lạnh thương mại và giữ ở nhiệt độ tối thiểu -18℃ trong 7 ngày trước khi giao hàng” kèm theo giấy chứng nhận của nhà sản xuất có chữ ký của người có thẩm quyền trong công ty, nêu rõ tên và địa chỉ của nhà sản xuất, thông tin chính xác về quá trình chế biến và ngày chế biến. 
Các loại đậu (đỗ)
- Danh sách chi tiết các loại đậu và yêu cầu với từng loại được nêu tại mục 5.7 của IHS gốc.
Các loại hạt
- Danh sách chi tiết các loại hạt và yêu cầu với từng loại được nêu tại mục 5.8 của IHS gốc.
Dầu thực vật và dầu thực vật thể rắn đã chế biến
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với sản phẩm được chế biến và đóng gói thương mại, trừ trường hợp Stearin dầu cọ hydro hóa phải kiểm tra. 
Chiết xuất thực vật, tảo và nấm
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với chiết xuất thực vật, tảo, nấm được sản xuất thương mại dưới dạng viên nang, viên nén, bột, hồ, chất lỏng và xi rô có thể bảo quản ở nhiệt độ phòng (shelf-stable) và không lẫn sinh vật có khả năng sinh trưởng. 
Phấn hoa
- Phấn hoa thông không được phép nhập khẩu
- Phấn do ong thu thập được quy định tại IHS: Sản phẩm từ ong
- Phấn không do ong thu thập phải được sản xuất thương mại thành viên nang hoặc viên nén.
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STT Mã và Mặt hàng

2 tháng 

2024

2 tháng 2025 Tỉ trọng

Tăng 

trưởng

Thị phần Tăng/giảm 2T/2024 2T/2025

Tổng 291,309 338,670 100.0% 16.3%

2.6% 6.9%

12,008,584 12,833,268

1

03 thủy sản 2,760 4,374 1.3% 58.5% 11.7%

-8.5% 40,803 37,317

2

08 trái cây, hạt 7,081 9,314 1.2% 31.5% 8.9%

12.2% 93,763 105,186

3

09 Trà, cà phê  1,889 4,089 0.8% 116.5% 10.3%

18.8% 33,386 39,653

4

10-11 Tinh bột, Ngũ cốc 3,434 2,700 0.8% -21.4% 2.5%

-2.9% 109,718 106,494

5

16 Thịt, cá chế biến sẵn 2,027 1,665 0.5% -17.9% 4.3%

1.1% 37,902 38,335

6

44 gỗ và sản phẩm gỗ 1,398 1,750 0.5% 25.2% 1.5%

14.4% 102,294 117,042

7

19-20-21 các loại chế phẩm ăn được 3,827 5,008 1.5% 30.9% 1.2%

13.5% 371,704 421,730

8

25-27-68 Vật liệu dùng cho xây dựng (đá, 

xi măng..) 1,273 1,262 0.4% -0.9% 0.1%

0.8% 1,846,801 1,861,074

9

34 Các chất tẩy rửa bề mặt, các chế phẩm 

nha khoa 6,984 5,184 1.5% -25.8% 6.6%

-3.3% 81,468 78,746

10

39 Nhựa và các sản phẩm từ nhựa 5,966 6,728 2.0% 12.8% 1.5%

9.0% 410,325 447,260

11

40 Cao su và các sản phẩm từ cao su 3,127 2,752 0.8% -12.0% 2.0%

5.7% 127,771 135,021

12

42 Sản phẩm bằng da 3,921 5,014 1.5% 27.9% 8.6%

5.0% 55,667 58,462

13

48 giấy, các sản phẩm từ giấy và bìa các 

tông 2,078 1,368 0.4% -34.2% 0.7%

0.4% 187,188 188,007

14

60-61-62-63-64-65 Dệt may, các sản phẩm 

từ quần áo, giày dép và phụ kiện 50,740 62,534 18.5% 23.2% 10.0%

6.5% 584,959 622,793

15

69 Sản phẩm gốm sứ 583 738 0.2% 26.6% 1.8% 20.5% 34,654 41,775

16

72-73-82 Sắt, thép và các sản phẩm từ kim 

loại 2,352 3,772 1.1% 60.4% 1.1%

9.2% 303,655 331,653

17

94 Đồ nội thất và thiêt bị chiếu sáng 8,722 8,575 2.5% -1.7% 3.8% -4.5% 238,529 227,734

18

95 Đồ chơi, dụng cụ thể thao và phụ kiện 3,133 4,365 1.3% 39.3% 3.8% -3.7% 119,445 114,983

19

84-85 Máy móc, thiết bị điện và phụ kiện 

liên quan 158,841 145,700 43.0% -8.3% 4.8%

16.2% 2,599,822 3,021,229

20

90 Dụng cụ và thiết bị y tế 5,604 4,155 1.2% -25.9% 1.0% -2.6% 426,801 415,656

21

Các sản phẩm khác

15,569 57,623

17.0% 270.1% 1.3%

5.3% 4,201,929 4,423,118

Việt Nam xuất khẩu sang Niu Di-lân Tổng nhập khẩu của Niu Di-lân
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STT Mã và Mặt hàng 2T/2024 2T//2025 Tỉ trọng Tăng/Giảm

Tổng nhập khẩu 108,772 189,720 100.0% 74.4%

103 thủy sản 4,416 3,742 2.0% -15.3%

204 bơ, sữa 57,418 111,244 58.6% 93.7%

308 trái cây, hạt 10,784 16,304 8.6% 51.2%

415 Dầu và mỡ từ động vật, thực vật 941 838 0.4% -10.9%

519 chế phẩm từ ngũ cốc, bột, tinh bột, sữa   3,414 13,446 7.1% 293.8%

621 các loại chế phẩm ăn được 4,640 7,005 3.7% 51.0%

723 Thức ăn gia súc   3,728 1,455 0.8% -61.0%

8

35 các chất chứa albumin; các dạng tinh 

bột biến tính; keo hồ; enzym 1,710 2,308 1.2% 0.0%

938 Các sản phẩm hóa dược 406 52 0.0% -87.2%

1039 Nhựa và các sản phẩm từ nhựa 840 788 0.4% -6.2%

1141 da thuộc 2,686 2,019 1.1% -24.8%

1244 gỗ và sản phẩm gỗ 6,921 14,031 7.4% 102.7%

13

47-48 giấy, các sản phẩm từ giấy và bìa 

các tông 5,110 10,179 5.4% 99.2%

1472-73 sắt, thép 903 14 0.0% -98.4%

1576 Nhôm và các sản phẩm từ nhôm 450 26 0.0% -94.2%

16

84-85 Máy móc, thiết bị điện và phụ kiện 

liên quan 1,656 1,725 0.9% 4.2%

1790 Dụng cụ và thiết bị y tế 20 76 0.0% 280.0%

18Các sản phẩm khác 2,729 4,468 2.4% 63.7%

Việt Nam nhập khẩu từ New Zealand
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