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TÌNH HÌNH KINH TẾ NIU DI-LÂN 
I. Tình hình kinh tế - xã hội
Tình hình kinh tế New Zealand vẫn còn nhiều khó khăn trong năm 2025, bất chấp kỳ vọng về sự cải thiện ổn định trong tăng trưởng kinh tế. Hiện tại, GDP dự kiến ​​sẽ tăng trưởng khoảng 1,2% vào năm 2025, thấp hơn so với kỳ vọng trước đó là 2,4%.
	Chính phủ vẫn tin tưởng rằng tăng trưởng ổn định trên xu hướng sẽ quay trở lại vào năm 2026 khi lãi suất hiện ở mức tương đối thấp, giá cả hàng hóa vẫn ở mức cao và lạm phát được kiểm soát tốt hơn nhiều so với giai đoạn 3-5 năm vừa qua.
	Trong ngắn hạn, các doanh nghiệp, ngành hàng và khu vực gắn liền trực tiếp hơn với khu vực sản xuất công nghiệp sẽ tiếp tục có những khởi sắc. Nhiều khả năng những thành quả đầu tiên của chính sách Thúc đẩy Đầu tư của Chính phủ sẽ có hiệu quả, do dòng tiền mạnh hơn trong các lĩnh vực này.
	Ngân hàng Wetpac kỳ vọng sức mạnh của nền kinh tế sẽ được mở rộng và củng cố nhờ chi phí lãi vay giảm. Điều kiện thị trường lao động tốt hơn sẽ giúp củng cố niềm tin và chi tiêu của người tiêu dùng, từ đó giúp các doanh nghiệp chuyển hóa sự lạc quan về một thời kỳ tốt đẹp hơn thành nhiều khoản đầu tư và tuyển dụng ngay tại thời điểm hiện tại. Nhờ đó, hoạt động ở các khu vực thành thị và lĩnh vực dịch vụ sẽ được củng cố.
	Lạm phát hiện tại vẫn còn ở mức hơi cao, nhưng những yếu tố đẩy lạm phát lên cao vào năm 2025 sẽ không còn tác động tương tự vào năm 2026. Ví dụ, giá hàng hóa khó có thể đẩy giá lương thực lên cao vì các yếu tố nhạy cảm theo chu kỳ của CPI đã và đang phản ứng với tình trạng dư thừa công suất trong nền kinh tế. Do đó, lạm phát có thể sẽ quay trở lại mức 2% vào cuối năm 2026.
	GDP năm kết thúc tháng 9/2025
	$440 tỉ 

	Tăng trưởng GDP quý III/2025
	-0,5%

	Dân số (tại thời điểm 30/9/2025)
	5,334 triệu 

	Tỉ lệ thất nghiệp 9 tháng đầu năm 2025
	5,3%

	Chỉ số giá tiêu dùng năm kết thúc tháng 9/2025
	+3,0%

	Lãi suất cơ bản (OCR)  
	2,25%

	Kim ngạch xuất khẩu hàng hóa (10 tháng đầu năm 2025)
	$78,8 tỉ, tăng 14,2% 

	Kim ngạch nhập khẩu hàng hóa (10 tháng đầu năm 2025)
	$81,6 tỉ, tăng 3,9% 


  Nguồn: Cục Thống kê NZ, Ngân hàng dự trữ NZ

	Sự biến động trong dữ liệu GDP tiếp tục làm tăng khả năng các nhà hoạch định chính sách, nhà dự báo và nhà bình luận sẽ chẩn đoán sai trạng thái cơ bản của động lực kinh tế. Sau một đợt suy giảm mạnh vào giữa năm 2024, nền kinh tế đã tăng trưởng 0,5% theo quý trong Quý IV/2024, tiếp theo là mức tăng trưởng vững chắc 0,8% theo quý trong Quý I/2025. Hiện tại, dữ liệu đang chỉ ra sự suy giảm trong Quý II và tăng trưởng yếu trong Quý III. Ngân hàng ANZ dự đoán tăng trưởng GDP sẽ đạt 0,4% trong Quý III, nền kinh tế sẽ chỉ tăng trưởng 0,7% vào năm 2025, với nền kinh tế tăng trưởng 2,7% vào cả năm 2026 và 2027. 	Xuất khẩu của khu vực các ngành cơ bản là điểm sáng của nền kinh tế gần đây, nhưng sự phục hồi dựa trên xuất khẩu này dự kiến ​​sẽ chững lại trong quý III/2025. Mặc dù ANZ không dự báo thời gian khó khăn sắp tới cho ngành nông nghiệp, nhưng thật khó để cho thấy mọi thứ sẽ tiến triển tốt trong các tháng cuối năm 2025.	
	ANZ cho rằng động lực thúc đẩy kinh tế nói chung dựa trên xuất khẩu và các ngành công nghiệp cơ bản của Niu Di-lân đang dần trở nên bão hòa và phải tiềm kiếm các động lực tăng trưởng mới. Đặc biệt, không thể có sự phục hồi bền vững nếu không có khu vực hộ gia đình và với danh sách dài những trở ngại mà các hộ gia đình đang phải đối mặt, ANZ cho rằng động lực chính (việc nới lỏng các điều kiện tiền tệ) sẽ phải tiến hành mạnh mẽ hơn. Nhìn chung, ANZ kỳ vọng động lực trong nước sẽ dần phục hồi trong khoảng một năm tới khi tiêu dùng và đầu tư hộ gia đình phục hồi. Xuất khẩu ròng dự kiến ​​sẽ chuyển từ động lực tăng trưởng sang lực cản khi tăng trưởng xuất khẩu chậm lại và nhập khẩu phục hồi cùng với nhu cầu trong nước.
	 	
	2. Tình hình hội nhập kinh tế của Niu Di-lân
	Trong phát ngôn gần đây, Bộ trưởng Bộ Ngoại giao Winston Peter đã khằng định khu vực Đông Nam Á đóng vai trò trung tâm trong việc tái thiết chính sách đối ngoại của New Zealand bởi vì khu vực này đóng vai trò trung tâm đối với tương lai của New Zealand.
Nhìn chung, Đông Nam Á là đối tác thương mại lớn thứ tư của New Zealand. Năm 2024, New Zealand đã xuất khẩu hơn 10 tỷ đô la hàng hóa và dịch vụ sang khu vực này. Gần 10.000 du học sinh, sinh viên tại khu vực Đông Nam Á đóng góp khoảng nửa tỷ đô la cho nền kinh tế của New Zealand. Các nước ASEAN đã đầu tư 18 tỷ NZD vào New Zealand. Và Khu vực Thương mại Tự do ASEAN-Úc-New Zealand được nâng cấp đã có hiệu lực vào tháng 4 năm 2025, hiện đại hóa các quy tắc để tiếp tục thúc đẩy sự tăng trưởng này.
Kể từ khi tái thiết chính sách đối ngoại, Chính phủ New Zealand đã nâng cao hoạt động và tham vọng bằng việc thực hiện 38 chuyến thăm cấp Thủ tướng và Bộ trưởng tới Đông Nam Á. Những chuyến thăm này không chỉ mang tính biểu tượng. mà còn là những bước đi vững chắc trong việc xây dựng lòng tin, mở cửa thị trường, thúc đẩy hợp tác an ninh và làm sâu sắc hơn mối quan hệ nhân dân. Các chuyến thăm trở lại New Zealand, cùng với dòng phái đoàn và quan chức ngày càng tăng ở cả hai phía, khẳng định rằng khu vực hoan nghênh sự hiện diện mạnh mẽ hơn của New Zealand.
Đặc biệt, những chuyến thăm của cả hai phía đã đạt những kết quả thiết thực, cụ thể:
Đối với Việt Nam, kỷ niệm 50 năm, chúng ta đã nâng cấp quan hệ lên Đối tác Chiến lược Toàn diện – một cam kết nghiêm túc và thiết thực để cùng nhau làm nhiều hơn nữa. Các Thủ tướng đã đặt mục tiêu thương mại hai chiều đạt 5 tỷ NZD (khoảng 3 tỷ USD) vào năm 2026; các Bộ trưởng Biến đổi Khí hậu đã ký một thỏa thuận mới; và các quan chức đang hoàn thiện Kế hoạch Hành động 2025–2030, bao gồm các trụ cột về khí hậu, khoa học và công nghệ, quốc phòng, đại dương và an ninh. Với mức tăng trưởng khoảng 6% và con đường hướng tới vị thế thu nhập cao, Việt Nam đang có đà phát triển mạnh mẽ – và New Zealand sẽ là một đối tác đáng tin cậy trên hành trình đó.
Đối với Singapore, kỷ niệm 60 năm, Thủ tướng Wong và Thủ tướng Luxon đã khởi động Quan hệ Đối tác Chiến lược Toàn diện trong đầu tháng 10/2025 – nâng cao hợp tác trên các lĩnh vực thương mại và kinh tế, quốc phòng và an ninh, khoa học và đổi mới sáng tạo, kết nối con người và chuỗi cung ứng bền vững. Singapore là đối tác thương mại lớn nhất của New Zealand tại Đông Nam Á và là một trung tâm quan trọng cho các công ty New Zealand. Khẳng định hai quốc gia nhỏ sử dụng lòng tin, tầm nhìn xa và pháp quyền để thiết lập các tiêu chuẩn, kết nối chuỗi cung ứng và tạo ra cơ hội – bằng cách đáng tin cậy, sáng tạo và sẵn sàng hành động.
Đối với Asean, kỷ niệm 50 năm đối thoại ASEAN-New Zealand, Chính phủ New Zealand đang nỗ lực làm sâu sắc hơn quan hệ đối tác. Vào tháng 7/2025 tại Kuala Lumpur, các Bộ trưởng Ngoại giao đã thông qua Tuyên bố Tầm nhìn Chung của các Nhà lãnh đạo và giao nhiệm vụ cho một Kế hoạch Hành động ASEAN-New Zealand mới – những bước đi thiết thực để hỗ trợ một khu vực Ấn Độ Dương - Thái Bình Dương hòa bình, ổn định và thịnh vượng. Chính phủ New Zealand ghi nhận Việt Nam là Điều phối viên ASEAN và là Chủ tịch luân phiên của Malaysia. Tầm quan trọng của ASEAN sẽ tăng lên khi Timor-Leste tham gia. Tiếp theo, cuối tháng 10/2025 này tại Kuala Lumpur, Thủ tướng Luxon đã tham dự Hội nghị Thượng đỉnh các Nhà lãnh đạo, nhằm thiết lập Quan hệ Đối tác Chiến lược Toàn diện với ASEAN dựa trên bốn trụ cột - Hòa bình, Con người, Thịnh vượng và Hành tinh - một tín hiệu rõ ràng cho thấy New Zealand sẽ hành động đi đôi với lời nói.
Năm 2026, Chính phủ New Zealand sẽ nâng cấp quan hệ với Thái Lan và Philippines. Với Malaysia và Indonesia, thì đang tìm kiếm cách tốt nhất để nâng tầm quan hệ đối tác trong những năm tới. 
- Trong tháng 10/2025, New Zealand và Singapore đã chính thức quan hệ ngoại giao thành Đối tác chiến lược toàn diện.
- Trong tháng 11/2025, New Zealand đã tham gia Đối tác an ninh khoáng sản quốc tế để thu hút đầu tư vào lĩnh vực khoáng sản.
	3. Tình hình thương mại hàng hóa giữa Niu Di-lân với thế giới 10 tháng đầu năm 2025
	Tính đến hết tháng 10/2025, tổng kim ngạch xuất nhập khẩu của New Zealand với các nước đạt 160,4 tỷ NZD, tăng khoảng 8,8% so với cùng kỳ năm 2024 (đạt 147,5 tỷ NZD). Kim ngạch xuất khẩu của New Zealand đạt hơn 78,8 tỷ NZD, tăng 14,2% so với cùng kỳ năm 2024 (68,9 tỷ NZD). Nguyên nhân chủ yếu là do kim ngạch xuất khẩu sang các khối thị trường chính đều tăng như EU tăng 34,3%, các quốc gia châu Á tăng 13,4%, riêng khối Asean tăng 11,4%. Kim ngạch xuất khẩu sang các thị trường quen thuộc tăng như Trung Quốc tăng 14,9%, Úc tăng 10,8%, Hàn Quốc tăng 19,4%, Vương quốc Anh tăng 28,4%. Trung Quốc vẫn là quốc gia nhập khẩu hàng đầu của New Zealand đạt kim ngạcch khoảng 20 tỷ NZD, Hoa Kỳ đạt 9,7 tỷ NZD, Úc đạt 9,5 tỷ NZD. 
	Các mặt hàng chủ lực của New Zealand đều ghi nhận tăng trưởng mạnh như thịt và sản phẩm thịt xuất khẩu đạt hơn 10 tỷ NZD tăng 19%, sữa và sản phẩm sữa tăng 23,8% đạt 23,9 tỷ NZD, mặt hàng hoa quả xuất khẩu tăng mạnh 28,8% đạt 6,1 tỷ NZD, sữa công thức tăng 12,6% đạt khoảng 3 tỷ NZD, gỗ và sản phẩm gỗ tăng 8,4 % đạt 5,1 tỷ NZD. Các mặt hàng tăng trưởng âm lớn bao gồm: thức ăn chăn nuôi giảm 9,2%; đồ uống có gas giảm 17,2%.
	Trong khi đó, kim ngạch nhập khẩu tính đến hết tháng 10/2025 đạt 81,6 tỷ NZD, tăng 3,9% so với cùng kỳ năm 2024 (đạt 78,6 tỷ NZD). Kim ngạch nhập khẩu từ các đối tác hàng đầu tăng nhẹ như Trung Quốc tăng 7,7% đạt 18 tỷ NZD, Úc tăng 2,4% đạt 8,8 tỷ NZD, Hóa Kỳ tăng 7,9% đạt 8,5 tỷ NZD, nhập khẩu từ Hàn Quốc đã giảm mạnh với 22%, đạt 5,5 tỷ NZD, Nhật Bản giảm 7,2% đạt 4,3 tỷ NZD.
	Các mặt hàng nhập khẩu giảm mạnh trong đó có dầu và sản phẩm dầu giảm 11% ở mức 9,8 tỷ NZD, phụ tùng máy bay giảm 27,7% mở mức 1,4 tỷ NZD. Ngược lại, các mặt hàng nhập khẩu tăng như máy móc, thiết bị tăng 10,6% đạt 11,8 tỷ NZD, phân bón tăng 50,8% đạt 1,2 tỷ NZD, hoa quả tăng 14% đạt 631 tiệu NZD, sản phẩm dệt may tăng 2,9% đạt 3,2 tỷ NZD, thiết bị điện tử tăng 8,3% đạt 7,7 tỷ NZD
[bookmark: _Hlk106889571]	4. Tình hình thương mại Việt Nam - New Zealand
Tính đến hết tháng 10/2025, Việt Nam là đối tác thương mại lớn thứ 14 của New Zealand và đứng thứ 5 trong Asean, chiếm 1,6% tổng kim ngạch xuất nhập khẩu của New Zealand. Trong đó, Việt Nam là  nhà xuất khẩu đứng thứ 11 vào thị trường New Zealand, chiếm 2,4% thị phần nhập khẩu của New Zealand và là nhà nhập khẩu đứng thứ 18 của New Zealand.
Kim ngạch xuất nhập khẩu Việt Nam – New Zealand, tính đến hết tháng 10/2025, đạt khoảng 2,58 tỷ NZD, tăng 17,3% so với cùng kỳ năm 2024. Đây là mức tăng tương đối tích cực trong bối cảnh các đối tác chính của New Zealand đều tăng nhẹ, trong đó có Hàn Quốc và Nhật Bản giảm. 
Kim ngạch nhập khẩu của Việt Nam từ thị trường này đạt 977 triệu NZD, tăng 32,6% so với cùng kỳ năm 2024, kim ngạch xuất khẩu của ta vào thị trường New Zealand đã đạt hơn hơn 1,6 tỷ NZD, tăng 10% so với cùng kỳ năm trước. (mức tăng tổng nhập khẩu của New Zealand là 2,7%).
Với tình trạng xuất khẩu hiện nay của Việt Nam vào thị trường New Zealand, cán cân thặng dư thương mại của ta trong thương mại song phương với New Zealand ngày càng tăng và sẽ giữ mở mức tăng trưởng trong tương lai các năm tiếp theo. Thặng dư thương mại của Việt Nam với New Zealand trong 10 tháng của năm 2025 đạt hơn 600 triệu NZD, Việt Nam ghi nhận thặng dự thương mại với New Zealand trong một thời gian dài, mức thặng dư này dự kiến sẽ tiếp tục tăng lên đáng kể khi 2 tháng cuối năm là thời điểm các đơn hàng được hoàn tất để phục vụ cho người tiêu dùng trong dịp lễ Giáng sinh và năm mới.           
         
- Về nhập khẩu:
Kim ngạch nhập khẩu của ta từ thị trường New Zealand trong năm qua đã có xu hướng tăng, kim ngạch tính đến hết tháng 10/2025 đạt 977 triệu NZD tăng 10% so với cùng kỳ năm ngoái. Cơ cấu hàng nhập khẩu của Việt Nam tập trung vào các nhóm ngành thực phẩm chỉ ra rằng người tiêu dùng Việt Nam ngày càng ưa chuộng và có nhu cầu tiêu thụ hàng thực phẩm có thương hiệu về chất lượng cao, an toàn cho con người như các mặt hàng bơ sữa, trái cây, ngũ cốc. Ngược lại, một số mặt hàng nhập khẩu có xu hướng giảm mạnh bao gồm: nhôm (giảm 91,4%), sản phẩm hóa dược (giảm 37,8%), các loại chế phẩm ăn được giảm 62% .
- Về xuất khẩu:
Tính đến hết tháng 10/2025, kim ngạch xuất khẩu của Việt Nam sang New Zealand đạt 1,6 tỷ NZD, tăng 10% so với cùng kỳ năm trước. 
Dẫn đầu trong kim ngạch xuất khẩu vẫn là sản phẩm máy móc, thiết bị điện máy, đạt 784 triệu NZD, tăng 8,7% so với cùng kỳ năm 2024. Cùng với đó, đóng góp đáng kể vào kim ngạch xuất khẩu của ta là: Dệt may và giày dép (274 triệu NZD), đồ nội thất (53 triệu NZD), trái cây, hạt (47 triệu NZD), trà và cà phê (25 triệu NZD tăng trưởng 84%).
Trong số các mặt hàng xuất khẩu của ta thì một số mặt hàng có mức tăng mạnh trong thời gian gần đây như: thủy sản, trái cây, hạt; các loại chế phẩm ăn được (đạt 17 triệu NZD); sắt thép; dụng cụ và thiết bị y tế, cao su.
	Điều đáng chú ý là một số mặt hàng Việt Nam có kim ngạch xuất khẩu tăng trưởng mới như mặt hàng gỗ tăng 283% đạt kim ngạch 21 triệu NZD; sản phẩm sắt thép kim ngạch hơn 25 triệu NZD (tăng khoảng 80%) sang thị trường này.
	5. Những khó khăn của Việt Nam khi xuất khẩu vào thị trường New Zealand
	5.1. Khó khăn
- Rào cản kỹ thuật và tiêu chuẩn nghiêm ngặt: 
+ New Zealand áp dụng các tiêu chuẩn cao về chất lượng và an toàn cho hàng hóa nhập khẩu, đặc biệt đối với nông sản và thực phẩm. Điều này đòi hỏi doanh nghiệp Việt Nam phải đầu tư vào quy trình sản xuất và kiểm định để đáp ứng yêu cầu.
+ Các sản phẩm nông sản, hàng tươi sống phải tuân thủ quy định kiểm dịch nghiêm ngặt, bao gồm việc kiểm tra dư lượng thuốc bảo vệ thực vật và chất cấm, gây khó khăn cho việc tiếp cận thị trường.
- Nhiều doanh nghiệp Việt Nam còn nghiên cứu chưa kĩ thông tin, đặc điểm thị trường, thị hiếu của người tiêu dùng New Zealand, chưa thật sự chuyên nghiệp trong làm việc với các đối tác quốc tế.
	-  New Zealand có khoảng cách địa lý xa, không có đường bay thẳng, vận chuyển hàng hoá đường biển phải trung chuyển qua nước thứ 3 với chi phí cao. Do vậy, cùng với quy định chặt chẽ về chất lượng hàng hóa của thị trường, doanh nghiệp Việt Nam có tâm lý ngần ngại trong việc sang khảo sát, thâm nhập thị trường New Zealand.
	- Doanh nghiệp Việt kiều hoạt động trong lĩnh vực xuất nhập khẩu với Việt Nam quy mô nhỏ lẻ, chủ yếu là các hàng hóa thực phẩm với số lượng không đáng kể.
	- Hạn chế về chất lượng sản phẩm và tiêu chuẩn nhập khẩu: New Zealand có tiêu chuẩn nhập khẩu nghiêm ngặt về an toàn thực phẩm, kiểm dịch thực vật, và phát triển bền vững, trong khi nhiều doanh nghiệp Việt Nam vẫn chưa đạt được các chứng nhận quốc tế như: HACCP, BioGro, GlobalGAP…
	- Thiếu chiến lược tiếp thị và xây dựng thương hiệu: Thương hiệu Việt Nam chưa mạn tại New Zealand, các sản phẩm Việt Nam thường được nhận diện dạng hàng hóa chung, thiếu thương hiệu riêng, khó tạo ấn tượng với người tiêu dùng New Zealand.
	- Thiếu sự hỗ trợ đồng bộ của các cơ quan nhà nước như: Bộ Nông nghiệp và Phát triển nông thôn khi đàm phán mở cửa thị trường không xin ý kiến tham vấn của cơ quan đại diện về thương mại của Việt Nam tại New Zealand để nắm bắt được thông tin thị trường, nhu cầu tiêu dùng và cả nhu cầu nhập khẩu; cơ quan hải quan Việt Nam không cung cấp số liệu, thông tin cần thiết liên quan đến tên sản phẩm, số lượng và doanh nghiệp xuất, nhập khẩu 2 nước phục vụ công tác thị trường, thúc đẩy xuất khẩu, tiếp cận và mở rộng mạng lưới…
	- Thiếu năng lực phát triển bền vững: New Zealand là quốc ra rất chú trọng yếu tố phát triển bền vững và bảo vệ sức khỏe người tiêu dùng, trong khi nhiều doanh nghiệp Việt Nam chưa chú trọng tới yếu tố bền vững nên không đảm bảo và duy trì được khả năng đáp ứng yêu cầu thị trường lâu dài.
	5.2. Đề xuất, kiến nghị
	- Nâng cao chất lượng sản phẩm: Đầu tư vào các chứng nhận quốc tế như HACCP, GlobalGAP, hoặc BioGro để đáp ứng tiêu chuẩn của New Zealand; Phát triển công nghệ bảo quản sau thu hoạch để giữ chất lượng sản phẩm trong quá trình vận chuyển dài.
	- Cải thiện logistics và giảm chi phí vận chuyển: Xây dựng các trung tâm logistics Việt Nam với mạng lưới đối tác mạnh toàn cầu, qua đó đàm phán với các công ty logistics quốc tế để giảm chi phí vận chuyển; hợp tác với các trung tâm logistics của New Zealand để tận dụng kho chung chuyển, tối ưu hóa thời gian giao hàng.
	- Tăng cường nghiên cứu thị trường, phối hợp với các cơ quan xúc tiến thương mại để tìm hiểu thị trường.
	- Tăng cường chuyển đổi số, chuyển đổi xanh, chú trọng phát triển bền vững để có thể đáp ứng được yêu cầu đối với hàng hóa xuất khẩu trong tương lai; khi New Zealand là quốc gia đi đầu trong phát triển bền vững. 
	- Do New Zealand là quốc gia có yêu cầu về kiểm dịch động, thực vật sống vô cùng nghiêm ngặt, việc kiểm soát chất lượng các dịch vụ có liên quan (như hun trùng) là vô cùng quan trọng, để tránh tình trạng doanh nghiệp nhập khẩu đã khó khăn tạo dụng chỗ đứng cho hàng Việt Nam trên thị trường nhưng chỉ vì chất lượng dịch vụ này ở Việt Nam chưa đạt yêu cầu, dẫn đến doanh nghiệp nhập khẩu tốn rất nhiều tiền bạc, thời gian và mất uy tín để xử lý hậu quả.
	- Tận dụng tối đa các ưu đãi từ các Hiệp định thương mại tự do có 2 nước tham gia, xây dựng các hệ thống quản lý chuỗi cung ứng đảm bảo tuân thủ theo quy định các hiệp định.
	- Rà soát, xây dựng cơ chế phối hợp giữa các cơ quan, tổ chức của Việt Nam có liên quan và cơ quan đại diện trong việc cung cấp thông tin, phối hợp triển khai có hiệu quả hoạt động nắm bắt thông tin 2 chiều, mở rộng mạng lưới, xúc tiến tiến xuất khẩu.

 	6. Tiềm năng cho doanh nghiệp Việt Nam tại thị trường New Zealand
	- New Zealand đặt ra các yêu cầu nghiêm ngặt về chất lượng và an toàn thực phẩm, giúp doanh nghiệp Việt Nam trong quá trình hợp tác nâng cao năng lực và uy tín quốc tế.
	- Quy trình nhập khẩu minh bạch, ít phức tạp so với EU phức tạp, Mỹ kéo dài, quy trình nhập khẩu của New Zealand tập trung và rõ ràng hơn.
	- Khả năng phát triển thị phần dễ dàng hơn do với dung lượng thị phần nhỏ, doanh nghiệp Việt Nam có thể xây dựng vị thế ổn định mà không đối mặt với sự cạnh tranh gay gắt. Bên cạnh đó, văn hóa của doanh nghiệp New Zealand rất gắn bó với đối tác, truyền thống, ít thay đổi, nên sau khi đã tiếp cận, có chỗ đứng, việc duy trì và phát triển lâu dài là khả thi.
	- New Zealand cũng là một thị trường phụ thuộc nhiều vào nhập khẩu, do không tự sản xuất được nhiều loại nông thủy sản và thực phẩm chế biến. Do đó, người New Zealand quen thuộc với việc sử dụng hàng hóa nhập khẩu, họ sẵn sàng thử nghiệm hàng hóa nhập khẩu mới là cơ hội cho doanh nghiệp Việt Nam tiếp cận, giới thiệu sản phẩm.
	- Do quy mô dân số nhỏ, nên marketing hiệu quả hơn, rủi ro trong việc thử nghiệm sản phẩm và chiến luộng kinh doanh ít tốn kém và rủi ro đối với các doanh nghiệp vừa và nhỏ.
	- Là thị trường chiến lược để tiếp cận sang thị trường Úc và khu vực Thái Bình Dương, theo đó: Tận dụng Hiệp định CER giữa New Zealand và Úc cho phép hàng hóa lưu thông dễ dàng giữa hai nước và thuận lợi tiếp cận, mở rộng sang các quốc đảo Thái Bình Dương như Fiji, Samoa, Tonga - các quốc gia phụ thuộc nhiều vào nhập khẩu.
	- New Zealand liên tục được xếp hạng cao về môi trường kinh doanh minh bạch và ổn định, chính sách thương mại rõ ràng, ít có rào cản phi thuế quan.
	- Tận dụng các ưu đãi thuế quan và thương mại từ các Hiệp định thương mại mà Việt Nam và New Zealand cùng là thành viên gồm CPTPP, AANZFTA, RCEP về: Giảm thuế mạnh, hợp tác sâu rộng đặc biệt trong nông sản, thủy sản và dệt may (CPTPP); hỗ trợ thương mại khu vực, cải thiện logistics và đầu tư (AANZFTA); tối ưu hóa chuỗi cung ứng và mở rộng hợp tác kinh tế khu vực (RCEP); đảm bảo minh bạch và tuân thủ quy tắc thương mại thế giới (WTO).
	- Như đã nêu ở trên, một số mặt hàng Việt Nam có thế mạnh vẫn chiếm thị phần tương đối nhỏ so với dung lượng nhập khẩu của New Zealand. Một số sản phẩm của ta ít có mặt hoặc nhỏ lẻ trên thị trường này trong khi nhu cầu khá tiềm năng ví dụ như các mặt hàng nước uống đóng chai, các sản phẩm hàm lượng dinh dưỡng cao, nguyên liệu thuốc phục vụ sức khỏe con người, nguyên liệu thân thiện với môi trường dùng trong ngành thực phẩm, dịch vụ ăn uống.
	- Những thuận lợi do việc thực hiện các FTA mang lại: New Zealand đã thực hiện điều chỉnh, cắt giảm thuế theo mã HS và thời hạn điều chỉnh chia theo từng danh mục theo đúng lộ trình đối với cơ bản các mặt hàng liên quan tới xuất khẩu của Việt Nam. Đồng thời, New Zealand, về cơ bản, không đưa ra hàng rào kỹ thuật nào đối với hàng xuất khẩu của Việt nam.


CHÍNH SÁCH VÀ QUY ĐỊNH CẬP NHẬT    
DỰ LUẬT THƯƠNG MẠI (SỬA ĐỔI)    
Bản chính thức: C:\Users\vntra\Downloads\Commerce Promoting Competition and Other Matters Amendment Bill.pdf
Dự luật này sửa đổi Đạo luật Thương mại năm 1986 (Đạo luật) để thực hiện một gói cải cách nhằm hiện đại hóa và tăng cường các quy định cạnh tranh của New Zealand.
Dự luật này thực thi các quyết định được Chính phủ đưa ra sau một cuộc rà soát có mục tiêu đối với Đạo luật. Cuộc rà soát đã xác định một loạt các vấn đề với chế độ hiện hành, bao gồm sự phức tạp, chi phí và sự chậm trễ trong việc hỗ trợ hợp tác cạnh tranh lành mạnh; những hạn chế trong các công cụ thực thi; và những lỗ hổng trong khuôn khổ kiểm soát sáp nhập.
Để giải quyết những vấn đề này, Dự luật đưa ra một chế độ thông báo theo luật định mới nhằm hỗ trợ tốt hơn cho sự hợp tác có lợi giữa các doanh nghiệp. Ban đầu chỉ giới hạn ở việc duy trì giá bán lại và thương lượng tập thể của doanh nghiệp nhỏ, chế độ này cho phép các công ty thông báo cho Ủy ban Thương mại (Ủy ban) về hành vi được đề xuất và tiến hành trừ khi Ủy ban phản đối. Điều này cung cấp một giải pháp thay thế nhanh hơn, tiết kiệm chi phí hơn so với việc phê duyệt hoặc ủy quyền chính thức. Dự luật cũng trao quyền cho Ủy ban cấp miễn trừ theo nhóm cho các loại hành vi rủi ro thấp và đưa ra quyền tùy ý cho Ủy ban để miễn hoặc giảm phí nộp đơn. Các thay đổi bổ sung giúp đơn giản hóa quy trình phê duyệt cartel và cung cấp sự linh hoạt hơn cho các thỏa thuận hợp tác liên quan đến việc thay đổi người tham gia theo thời gian.
Dự luật cũng tăng cường bộ công cụ thực thi của Ủy ban bằng cách đưa ra các lệnh hành động khắc phục đối với hành vi vi phạm Phần 2. Điều này sẽ cho phép Tòa án Tối cao, theo đơn yêu cầu của Ủy ban, ra lệnh cho các công ty thực hiện các bước để khôi phục cạnh tranh sau khi vi phạm Đạo luật.
LUẬT ĐẦU TƯ NEW ZEALAND
Bản chính thức: C:\Users\vntra\Downloads\Invest New Zealand Act 2025.pdf
Mục đích của Đạo luật này là thành lập Invest New Zealand để thúc đẩy tăng cường đầu tư nước ngoài vào New Zealand và quy định mục tiêu, chức năng và hoạt động của Invest New Zealand.
LUẬT TÁI CẤU TRÚC NGÀNH CÔNG NGHIỆP SỮA
Bản chính thức: C:\Users\vntra\Downloads\Dairy Industry Restructuring Export Licences Allocation Amendment Act 2025.pdf
Đạo luật sửa đổi về tái cấu trúc ngành công nghiệp sữa (phân bổ giấy phép xuất khẩu) năm 2025 sửa đổi cách phân bổ hạn ngạch xuất khẩu sữa do New Zealand quản lý.
Đạo luật sửa đổi về tái cấu trúc ngành công nghiệp sữa (phân bổ giấy phép xuất khẩu) năm 2025 (Đạo luật), có hiệu lực từ ngày 1 tháng 5 năm 2025, phản ánh các mục tiêu chính sách của Chính phủ liên minh đối với ngành công nghiệp sữa. Những mục tiêu này nhằm mục đích công nhận sự đa dạng ngày càng tăng của các mô hình và quy mô kinh doanh, đảm bảo rằng việc phân bổ hạn ngạch khả thi về mặt thương mại và hỗ trợ các công ty mở rộng quy mô, tối đa hóa giá trị của hạn ngạch xuất khẩu sữa và nâng cao uy tín cũng như mối quan hệ của New Zealand trên thị trường quốc tế.
LUẬT DỮ LIỆU KHÁCH HÀNG VÀ SẢN PHẨM 2025
Bản chính thức: C:\Users\vntra\Downloads\Customer and Product Data Act 2025.pdf
Mục đích của Luật này là thiết lập một khuôn khổ nhằm:
- Phát huy giá trị của một số dữ liệu nhất định vì lợi ích của khách hàng và xã hội; và thúc đẩy cạnh tranh và đổi mới vì lợi ích lâu dài của khách hàng; và
- Tạo điều kiện cho các dịch vụ dữ liệu an toàn, tiêu chuẩn hóa và hiệu quả trong một số lĩnh vực của nền kinh tế New Zealand.
DỰ LUẬT NĂNG LƯỢNG TÁI TẠO NGOÀI KHƠI
Bản chính thức: C:\Users\vntra\Downloads\Offshore Renewable Energy Bill.pdf
Mục đích của Đạo luật này là để: mang lại sự chắc chắn hơn cho các nhà phát triển khi đầu tư vào các dự án khai thác tài nguyên khoáng sản và dầu khí (ORE); cho phép lựa chọn các dự án ORE đáp ứng tốt nhất lợi ích quốc gia của New Zealand; và quản lý rủi ro đối với Nhà nước và công chúng từ các dự án ORE.
QUY ĐỊNH SỬA ĐỔI VỀ THUẾ THƯƠNG MẠI 2025
Bản chính thức: C:\Users\vntra\Downloads\Commerce Levy on Suppliers of Regulated Goods and Services Amendment Regulations 2025.pdf


CHÍNH SÁCH VÀ QUY ĐỊNH CHUNG    
Phần 1: Yêu cầu
Phạm vi áp dụng
- IHS này chỉ áp dụng cho việc nhập khẩu các loại hạt khô và/hoặc đã qua chế biến (kể cả đông lạnh) làm thực phẩm cho con người. 
Kiểm tra an toàn sinh học
- Ngay khi hàng hóa cập cảng Niu Di-lân, các chứng từ kèm theo lô hàng sẽ được kiểm tra tại cảng đến. 
- Cán bộ kiểm dịch cũng có thể kiểm tra lô hàng hoặc mẫu hàng hóa.
- Hàng hóa không tuân thủ yêu cầu trong IHS có thể không được thông quan vào Niu Di-lân và có thể được yêu cầu xử lý thêm, trả lại nước xuất khẩu, tiêu hủy hoặc các biện pháp khác được Giám đốc Kỹ thuật coi là phù hợp. 
- Việc vận chuyển hàng hóa cũng có thể bị đình chỉ nếu phát hiện một số loại sinh vật gây hại hoặc hạt giống cỏ thuộc diện phải kiểm soát.
- Nhà nhập khẩu phải chịu mọi chi phí liên quan. 
Phần 2: Các yêu cầu trước khi vận chuyển hàng hóa
Giấy tờ cần thiết
- Các loại giấy tờ nên được viết bằng tiếng Anh. Đối với các giấy tờ bằng ngôn ngữ khác, nếu cán bộ kiểm dịch không thể xác định liệu hàng hóa có đáp ứng các yêu cầu nhập khẩu vào Niu Di-lân hay không, MPI bảo lưu quyền yêu cầu nhà nhập khẩu bổ sung bản dịch do cơ quan có thẩm quyền cấp. 
- Giấy phép nhập khẩu: Không bắt buộc, trừ hàng hóa nhập khẩu theo quy định tại Phần 3.8 của IHS này.
- Giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật: Nhà nhập khẩu phải trình giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật (bản gốc) theo quy định tại Phần 4 và 5 của IHS này do cơ quan có thẩm quyền của nước xuất khẩu (trường hợp này là Cục Bảo vệ thực vật) cấp. 
- Giấy tờ khác: ngoài giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật, hàng hóa phải kèm theo các giấy tờ khác như vận đơn, hóa đơn hàng không, ngoài các quy định tại Phần 3.2. 
- Giấy chứng nhận của nhà sản xuất phải được in trên tiêu đề thư có tên công ty (letterhead), được ký bởi người đại diện có thẩm quyền và có các nội dung như: i) chữ ký, chức danh, ngày ký; ii) tên và địa chỉ nhà cung cấp (nếu khác với nhà sản xuất); iii) mô tả sản phẩm hoặc thương hiệu; iv) thông tin về quy trình chế biến; v) ngày sản xuất. 
Kiểm tra lô hàng trước khi vận chuyển
- Đối với hàng hóa bắt buộc phải có giấy chứng nhận SPS, Cục Bảo vệ thực vật phải kiểm tra xem hàng hóa có sinh vật gây hại thuộc diện kiểm soát hay không.
- Nếu có sinh vật gây hại thuộc diện phải kiểm soát, lô hàng phải bị từ chối xuất khẩu sang Niu Di-lân hoặc phải được xử lý loại bỏ sinh vật gây hại trước khi xuất khẩu. 
- Cục Bảo vệ thực vật chỉ được cấp giấy chứng nhận SPS sau khi xác nhận biện pháp xử lý sinh vật gây hại có hiệu quả.
Xét nghiệm lô hàng trước khi vận chuyển
- Đối với hàng hóa bắt buộc phải có giấy chứng nhận SPS, Cục Bảo vệ thực vật phải đảm bảo rằng biện pháp xử lý sinh vật gây hại có hiệu quả. Hàng hóa phải được xét nghiệm nhằm phát hiện các loại hạt có khả năng sinh trưởng tại một phòng thí nghiệm được Hiệp hội xét nghiệm hạt giống quốc tế công nhận. 
- Nếu phát hiện các loại hạt có khả năng sinh trưởng, lô hàng phải bị từ chối xuất khẩu sang Niu Di-lân hoặc phải được xử lý loại bỏ hạt giống trước khi xuất khẩu. 
Các yêu cầu về xử lý hàng hóa trước khi vận chuyển
- Nói chung, việc xét nghiệm để phát hiện sinh vật gây hại đối với các hàng hóa thuộc phạm vi điều chỉnh của IHS này là không bắt buộc. Trường hợp được yêu cầu, hàng hóa cần có giấy chứng nhận SPS với các khai báo bổ sung phù hợp nếu việc xử lý sinh vật gây hại được thực hiện trước khi xuất khẩu. 
Đóng gói và dán nhãn hàng hóa
- Bao bì đóng gói phải sạch sẽ, không dính đất và các chất ô nhiễm khác.
- Nhãn hàng hóa nên bằng tiếng Anh và không bị rách để cán bộ kiểm dịch dễ dàng nhận diện. 
Yêu cầu về quá cảnh
- Tất cả hàng hóa phải được đóng gói và vận chuyển phù hợp để đề phòng việc phá hoại và/hoặc bị nhiễm sinh vật gây hại sau khi sản xuất/xử lý.    
- Không được mở bao bì trên đường quá cảnh
- Đối với hàng hóa bắt buộc phải có giấy chứng nhận SPS, trong quá trình quá cảnh và nằm dưới sự kiểm soát trực tiếp của Cục Bảo vệ thực vật nước quá cảnh, nếu được lưu kho, chia tách hoặc thay đổi bao bì tại nước quá cảnh trên đường đến Niu Di-lân, hàng hóa phải được cấp thêm “giấy chứng nhận tái xuất khẩu” ngoài giấy chứng nhận SPS ban đầu. 
- Không cần giấy chứng nhận tái xuất khẩu trong trường hợp hàng hóa bị giữ lại để thay đổi phương tiện vận chuyển và vẫn nằm trong công-ten-nơ band đầu. 
Phần 3: Các yêu cầu khi cập cảng
- Các hàng hóa thuộc diện rủi ro phải được cán bộ kiểm dịch thực hiện thông quan, trả lại nước xuất khẩu hoặc tiêu hủy. Nhà nhập khẩu có trách nhiệm khai báo hàng hóa thuộc diện rủi ro tới cán bộ kiểm dịch. 
- Hàng hóa chưa được thông quan phải nằm dưới sự kiểm soát của MPI và không được di chuyển hoặc tác động nếu không được cho phép. 
- Các chi phí lấy mẫu, kiểm tra, xử lý, vận chuyển, kiểm dịch, trả lại nước xuất khẩu… do nhà nhập khẩu chịu. 
Kiểm tra khi cập cảng
- Đối với hàng hóa thuộc diện phải kiểm tra theo quy định tại Phần 4 và 5, các lô hàng sẽ được kiểm tra và/hoặc xét nghiệm ngẫu nhiên để đảm bảo lô hàng đảm bảo điều kiện thông quan.
- Hàng hóa không thuộc diện kiểm tra thông thường sẽ không bị kiểm tra nếu đáp ứng các yêu cầu trong phần 1.3.
Kiểm tra
- Cán bộ kiểm dịch sẽ kiểm tra hàng hóa để phát hiện sinh vật gây hại, đất hoặc các chất lẫn dễ thấy khác. 
Lấy mẫu
- Nếu hàng hóa thuộc diện phải kiểm tra, mỗi lô trong cả chuyến hàng đều phải lấy mẫu. Một mẫu tối thiểu là 5kg/chuyến hàng. Nếu cả chuyến hàng ít hơn 5kg thì tất cả hàng hóa đều phải kiểm tra.
Phát hiện sinh vật gây hại và các chất lẫn
- Trường hợp phát hiện sinh vật sống, nhà nhập khẩu có thể được quyền xác định xem sinh vật đó có phải sinh vật gây hại thuộc diện phải kiểm soát không. Nếu có, hàng hóa phải được xử lý, trả lại nước xuất khẩu hoặc tiêu hủy theo yêu cầu của MPI. Hàng hóa có thể được cho thông quan nếu sinh vật gây hại được phát hiện không thuộc diện phải kiểm soát. 
Mức độ chấp nhận được đối với các hạt giống lẫn
- Đối với hàng hóa được xử lý nhiệt hoặc chế biến ở các trạm trung chuyển tại Niu Di-lân, các loại hạt lẫn phải được nêu trong giấy chứng nhận phân tích hạt. Hàng hóa thuộc diện này không phải xử lý thêm vì quy trình xử lý hoặc chế biến tại các trạm trung chuyển sẽ làm các loại hạt này mất khả năng sinh trưởng.
- Đối với các hàng hóa cần kiểm tra an toàn sinh học khi cập cảng, dung sai đối với hạt lẫn tối đa là 0,1% trọng lượng. Giống và số lượng hạt lẫn phải được mô tả trong giấy chứng nhận phân tích hạt hoặc được cán bộ kiểm dịch của MPI xác định thông qua kiểm tra mẫu khi cập cảng.
- Các hàng hóa cần kiểm tra an toàn sinh học khi cập cảng không được phép có các hạt lẫn thuộc các giống liệt kê trong danh mục Hạt giống cỏ thuộc diện kiểm soát (Phần 1.5.2) trong IHS: Importation of Grains/Seeds for consumption, feed or processing hoặc thuộc các giống “Cấm nhập khẩu) hoặc liệt kê trong Danh mục An toàn sinh học Thực vật (PBI). 
- Khi lô hàng có mức độ hạt lẫn cao hơn dung sai cho phép, MPI sẽ cho nhà nhập khẩu một số lựa chọn như: loại bỏ các hạt lẫn, xử lý để hạt giống không thể sinh trưởng, trả lại nước xuất khẩu hoặc tiêu hủy hàng hóa. 
Phần 4: Điều kiện nhập khẩu đối với các loại hạt, tảo hoặc nấm không sản xuất thương mại. Đề nghị tham khảo chi tiết tại IHS gốc.
Phần 5: Điều kiện nhập khẩu đối với các loại hạt, tảo hoặc nấm được sản xuất thương mại
Thực phẩm đóng hộp đã nấu hoặc bảo quản có nguồn gốc thực vật, tảo hoặc nấm
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra hàng hóa
- Các sản phẩm có nguồn gốc thực vật có chứa sản phẩm động vật phải đáp ứng cả các yêu cầu nhập khẩu đối với các sản phẩm động vật đó (ví dụ thịt, trứng, sữa).
Thực phẩm đã nấu, quay, chần, nướng hoặc bảo quản có nguồn gốc thực vật, tảo hoặc nấm
- Không có yêu cầu  về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với thực phẩm có nguồn gốc thực vật, tảo, nấm được sản xuất thương mại đã được nấu (quay, hầm, chần hoặc nướng) hoặc các loại trái cây và rau được bảo quản/ngâm giấm, được bảo quản trong dung dịch nước muối, a-xít, rượu, dầu hoặc xi rô. 
- Hàng hóa nên có giấy chứng nhận hoặc tuyên bố của nhà sản xuất. 
Ngũ cốc, sản phẩm ngũ cốc và hạt sấy
- Các loại ngũ cốc, sản phẩm ngũ cốc và hạt sấy có yêu cầu riêng đối với từng loại. Các doanh nghiệp có thể tham khảo danh sách trong IHS gốc.
Các loại thảo mộc, gia vị, rễ, củ sấy khô và đồ uống
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các hàng hóa được sản xuất thương mại và là: i) gia vị nghiền; ii) thảo mộc nghiền, đã vò nát hoặc thái nhỏ.
- Các loại thảo mộc, gia vị khô không nghiền, đồ uống có các yêu cầu riêng với từng loại. Các doanh nghiệp có thể tham khảo danh sách trong IHS gốc.
Trái cây và rau củ tươi
- Xem quy định tại IHS về trái cây và rau củ tươi.
Trái cây và rau củ tươi bóc vỏ, thái, xắt khúc
- Xem quy định tại IHS về trái cây và rau củ tươi.
Hàng hóa tươi đã chế biến
- Chỉ dành riêng cho một số thương hiệu được MPI phê duyệt theo công bố trên website của MPI.
Trái cây và rau củ sấy
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các loại trái cây và rau củ sấy khô, sấy lạnh được sản xuất thương mại và được liệt kê trong Danh mục An toàn sinh học Thực vật (PBI) như đề cập ở trên, trừ các loại có hạt thuộc diện hạt cấm nhập khẩu. 
Trái cây và rau củ ngâm giấm
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại. 
Trái cây và rau củ bọc đường, ngâm đường, ướp muối, ngâm muối hoặc xi rô
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại. 
Trái cây và rau củ dạng nước ép, nghiền, chất lỏng    
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại. 
Trái cây và rau củ đã nấu
- Xem quy định tại phần 5.2 thực phẩm đã nấu
Trái cây và rau củ đông lạnh
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với các sản phẩm sản xuất thương mại, trừ các loại sau: 
+ Rong biển ăn được đông lạnh;
+ Lá của các loại cam quýt đông lạnh;
+ Nấm ăn được đông lạnh;
+ Các loài không nằm trong danh mục PBI hoặc bị cấm nhập khẩu; nếu lẫn các loại hạt hoặc vật chất có thể lây lan khác.
- Hoa ly bóc vỏ, đông lạnh có thể được nhập khẩu.
- Trường hợp cán bộ kiểm dịch tin rằng hàng hóa được sản xuất thương mại nhưng không dán nhãn, hàng hóa đó vẫn được cấp chứng nhận thông quan an toàn sinh học nếu quy trình đông lạnh có thể được kiểm chứng phù hợp các điều kiện sau: 
- Đối với vật chủ của loài ruồi không ăn trái cây, sản phẩm phải được đông lạnh đến nhiệt độ tâm sản phẩm đạt -10°C hoặc thấp hơn trong tối thiểu 7 ngày.
- Đối với vật chủ của loài ruồi ăn trái cây, sản phẩm phải được đông lạnh đến nhiệt độ tâm sản phẩm đạt -18°C hoặc thấp hơn trong tối thiểu 7 ngày.
Rong biển đông lạnh
- Rong biển đông lạnh có thể không được phép nhập khẩu trừ khi được chế biến bổ sung để đảm bảo rong biển không sinh trưởng được theo một trong các cách sau: 
+ Luộc ở 90°C trong ít nhất 30 phút sau đó đông lạnh tới -18°C;  
+ Chần ở 90°C trong ít nhất 1 phút sau đó ngâm trong giấm và làm lạnh tới -18°C; 
+ Càm nóng đến 75°C trong 15 phút sau đó ướp với nước sốt gia vị và làm lạnh tới -18°C;
+ Nướng các lát mỏng (tối đa 0,05mm) ở 300°C trên đĩa nướng, sấy khô, nêm gia vị, cắt và làm lạnh tới -18°C.
- Tất cả các hàng hóa phải đi kèm với giấy chứng nhận hoặc tuyên bố của nhà sản xuất. 
Nấm sấy
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với nấm sấy sản xuất thương mại nếu được nhập khẩu kèm theo vận đơn hoặc vận đơn hàng không, trừ các loại sau: 
+ Lô hàng nấm cục phải dán nhãn là nấm cục và tuân thủ yêu cầu trong ghi chú bên dưới;
+ Lô hàng nấm linh chi nguyên chất phải được dán nhãn là nấm linh chi và tuân thủ yêu cầu trong ghi chú bên dưới;
+ Lô hàng nấm gỗ phải được xử lý nhiệt theo mục 3.7.
- Tất cả các lô hàng nấm sấy khác phải được kiểm tra sinh vật gây hại và các chất lẫn.
Ghi chú: 
- Nấm cục có thể sinh trưởng bị cấm nhập khẩu.
- Tất cả các lô hàng nấm cục không phải loại nấu súp đều phải dán nhãn.
- Các lô hàng dán nhãn nấm cục sẽ phải xét nghiệm để phát hiện các vật chất có khả năng sinh trưởng.
- Hàng hóa nghi là nấm cục hoặc nấm sấy không khô hoàn toàn sẽ bị tạm giữ và nhà nhập khẩu phải thực hiện xét nghiệm phát hiện vật chất có thể sinh trưởng, xử lý nhiệt hoặc trả lại nước xuất khẩu.
Nấm đông lạnh
- Các loại nấm ăn được (đông lạnh) sau đây có thể được nhập khẩu: Agaricus bisporus, Boletus edulis, Cantharellus cibarius, Craterellus cornucopioides, Lentinula edodes, Marasmius oreades, Morchella conica và Morchella esculentus. 
- Các loại nấm này phải được đông lạnh thương mại và phải kèm theo giấy chứng nhận kiểm dịch thực vật với tuyên bố bổ sung như sau:
- “Loại nấm [tên khoa học] trong lô hàng này đã được làm đông lạnh thương mại và giữ ở nhiệt độ tối thiểu -18℃ trong 7 ngày trước khi giao hàng” kèm theo giấy chứng nhận của nhà sản xuất có chữ ký của người có thẩm quyền trong công ty, nêu rõ tên và địa chỉ của nhà sản xuất, thông tin chính xác về quá trình chế biến và ngày chế biến. 
Các loại đậu (đỗ)
- Danh sách chi tiết các loại đậu và yêu cầu với từng loại được nêu tại mục 5.7 của IHS gốc.
Các loại hạt
- Danh sách chi tiết các loại hạt và yêu cầu với từng loại được nêu tại mục 5.8 của IHS gốc.
Dầu thực vật và dầu thực vật thể rắn đã chế biến
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với sản phẩm được chế biến và đóng gói thương mại, trừ trường hợp Stearin dầu cọ hydro hóa phải kiểm tra. 
Chiết xuất thực vật, tảo và nấm
- Không có yêu cầu về giấy chứng nhận hoặc kiểm tra đối với chiết xuất thực vật, tảo, nấm được sản xuất thương mại dưới dạng viên nang, viên nén, bột, hồ, chất lỏng và xi rô có thể bảo quản ở nhiệt độ phòng (shelf-stable) và không lẫn sinh vật có khả năng sinh trưởng. 
Phấn hoa
- Phấn hoa thông không được phép nhập khẩu
- Phấn do ong thu thập được quy định tại IHS: Sản phẩm từ ong
- Phấn không do ong thu thập phải được sản xuất thương mại thành viên nang hoặc viên nén.
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